MMS-szolgáltatás 


Aprilis 18-tól elérhető 
a Westel MMS-szolgáltatása 


Nyomtató otthonra 


Mire figyeljünk, ha otthonra 
akarunk nyomtatót venni? 


8. oldal 16. oldal 


Eladó a Vivendi Hungary. A 
a társaság értékét. A hírek szerint a cég iránt péi 
A hét másik híre, hogy újra felvetődött a kérdés, ho, 
kihez tartozzon a Westel. 


ig 


Távközlési hullámok 


Société Général 420 millió euróra becsüli 
i befektetők érdeklődnek. 


A rádió aranykora 


A rádió mint tömegmédium 
az interneten is jelen van 


Baan inForum 


Ismételten a gyártórpan helyezi a ki 
zéppontba a vállalatírá 
reket gyártó Baan. ugyanakkor árfogó 
CRM- és SCM-megoldásokkal bővíti 
kínálatát, és az eddigieknél jobban össz: 


Molekulamodellezés. .. 


Kémiai kutatásokra használt egyetemi 


szuperszámítógépek 19. oldal 26. oldal 


yítási rei 


rve 


tileg 


pontosít az 
gáltatásokra — derült ki a vá 
ban megrendezett inForum 


feleknek. nyújtott szol- 
lalat Rómá. 


ár a találgatások és a sejté: 
száma több, mint amennyit 
más esetekben még elfogad, 
hatónak ítélünk, a cégek fon- 
tossága miatt mégis mindket. 
őjükket foglalkozunk. 

A Vivendi Hungary eladásáról a ko. 
ábbi óvatos célozgatások után Jean 
Marie Messier elnök-vezérigazgató áp- 


k ) nyebb találni, mert ez a réteg csak átme: 
neti célnak tekinti a tulajdonlást vala 
mely terü 

feljavítva az értéküket — idővel to- / 
vábbadja. Egyébként szakmai vevő fel- 
bukkanása azért sem valószínű, mert / 
ameddig le nem jár a Vivendi-területek 

] Koncessziója (valamikor novemberben), ) 
addig az állam közvetlenül befolyásol 


És a megvásárolt cé 


vényén. Ez az első globális, az ügyfe 
nek és a parnereknek is tartot rendez: 
(Folytatás az 5. 


hatja az üzletet, sőt a Gazdasági Ver 
senyhívatalnak addig 
módja erősen befolyásolni a vevő sze 
mélyét. Hadd emlékeztessünk arra, hogy 
mekkora erővel avatkozott be a Ver- 
senytanács a Vivendinél sokkal kisebb 
Jásztel eladásába (ez a cég végül is Vi- 
vendi-rulajdon lett), 

(Folytatás a 7. oldalon] 


s és azután ís lesz 5. oldalon) 


, Fúzió 
A HP bejelentette: előzetes adat szerint 


7.9 miltió részvénnyi szavazat szólt a 
Compagkal való egyesülés mellett, kö. 


lis 8-án a francia La Tribune-nek nyi- 
atkozva minden addiginál nyíltabban 
beszélt: ,A cég a hi Elektrimen kí 
ül más távközlési társaságokban birto- 
kolt részesedéstől ís megválik. Ez a 
Vivendi Telecom Hungaryra ís vonat. 
kozik. 

S ebben a cikkben jelent meg először 
ir: a Société Générale 420 millió euró: 
a jelölte meg a VTH értékét. Ez azt 
a franciák elszánták maágu: 
kat az eladásra, és mivel szakmai befek: 
manapság kevés van a vezetékes 
távközlésben, s aki van, az sem a n 
gyar piacra törekszik, azén a n projekt 
hez közet álló forrás szerint ís — pénz 
Ügyi befektetőre gondolnak. Ilyet köny 


A Eurowebé a 


A Euroweb Hungary átvette az eddigi 
tulajdonosoktól a FreeStart irányítását 
közölte lapunkkal Törő Csaba, a Euro. 
Webet tulajdonló Pantel vezérigazgató: 
Ía, A vezérigazgató vételi árat nem kö. 
zölt, de azt elmondta, hogy az arányban 
Áll a PrecStart pioci helyzetével, 

Más forrásokból tudni lehet, hogy a 
FrecStart adatátvitelre eddig is a PanTel 
hálózatát használta. Mivel egyetlen üz 
letága az ingyenes intemetszolgáltatás, 
amelyből a jelenlegi szabályozás miatt 
csak nagyon kevés bevételre tud szert 
tenni (és ebből sem látott eddig még 
semmit), ezért vélhető, hogy az üzlet 
mögött a Panfellel szemben felhalmo: 
zódott ndósság áll, 

Az átvételt Törő Csaba azzal indokol: 
ta, hogy a PanTel nagyon sok energiát és 


a I77ŐSS ÁT S1004 II 


! rülbelül 792.6 millió ellene. A HP sze- 


FreeStart j rint az új vállalat májusban me; 


A William R. Hewlett Vagyonkezelői 
Alap közleménye leszögezi: a szavazáson 
munkát fektetett a FrecStart működésé; 
be, és azt nem akarták veszni hagyni, 


csekély arányban győzedelmeskedett a 
fúziópárti fél, a döntéssel meg kell vámi 

Ami pedig terveiket illeti: különböző tí. 

pusú szolgálta at szeretnének indí 


a HPelleni pereket 
BG NEWS BERVICE 

tani, amelyek között lesz korlátozott 

hozzáférési időt adó is. 


fvélként méd szett az a. , Együttműködés 
gyenes szolgáltatás méltó a kormány 

Hi támogatásra, mivel rajta keresztül jól 
demonstrálható az internethasználat ér 
telme. 

Mindemellett a FreeStart 70 000 rend- 
szeres használójával Magyarország má- 
sodik. legnagyobb intemetszolgáltatója. 
és terveik szerint erre a bázisra alapoz- 
va felhasználóik pénztárcájához szabott 
mének indítani 


ásc 


A Motorola és a Siemens bejelentette: 
együttműködnek UMTS végkészülékek 
fejlesztésére. A Motorola félvezető- 
ágazat (SPS) átadja a Siemensnek i.300 
Innovatíve Convergence platformját. A 
Siemens 2004 elejétől piacra viszi saját 
UMTS végkészülékeit. Ez Év végén és 
2003-ban a. Motorola készülékgyűrtő 
(PCS) ágazata a Siemens igény 
lesztett készülékeket szálli 


—— Révészoáson ! 


DataNet) DataPhone 


010t 


Most különösen érdemes áthangolnia Dataphone-ta 
mert ha 2002. május 31-ig köti meg szerződését, 
1 éves korlátlan Datanet interneteléréssel ajándékozzuk még 


Másodperc alapú számlázás 
Hihetetlenül alacsony percdíják. 


t 
[ 
k 
/perc 
További információért kérjük, hívja a (06-1) 452-4444-es telefonszámot vagy érdeklődjön a info-ddataphone.hu e-mail címen! 


GTS DataNet www.dataphone.hu 


Első a világpiacon 


Márciusban Budapesten járt 

a Vodafone elnök-vezérigazgatója; 
Chris Gent első ízben kereste fel 
a magyarországi leányvállalatot. 

A cég agrosszíven terjeszkedik: 
Piaci értékét tekintve 

a világ húsz legnagyobb vállalata 
közé tartozik, és a Földön minden 
negyedik mobil-elófizető 

a Vodafone-csoport ügyfele. 

A sikerek három plllérre épülnek: 
a felhasználói tábor gyorsított ütemű 
növelésére, a nemzetközi 
terjeszkedésre, valamint 

az Összes szolgáltatás erőteljes 
fejlesztésére. 

Melléklet, 1. oldal 


www.szamitastechnika.hu 


NEC-szerver McKinley-vel 


Az intel fejlesztői fórumán mutatta be 
az NEC az intel 64 bites processzorénak második. 
MckKinley kódnéven ismert (az itaniuménál 


1,5-2-szer nagyobb teljesítményű) generációjára 


épülő, 32 processzoros szerverének prototípusát. 
Az Asama nevű kiszolgáló maximum 


32 processzor befogadására képes, memóriája 


1028 gigabájtíg bővíthető, 64 bítes PCI-X sínjének 
teljesítménye pedig 1 gigabit/másodperc. 


www.szt.hu/hirok, 


ret.php (2002. 4. 17.) 
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4 ERŐSÍT A SOPHOS 
(SCHOPP ATTILA) 

5. INTEGRÁLT INTERNETCSOMAG 
(MALLÁSZ JUDIT) 

5. LÁTVÁNYOSSÁG 
(HORVÁTH LÁSZLÓ) 

5 UNIÓS KAPCSOLAT A VÁMKEZELÉSBEN 
(RÉVESZ GÁBOR) 

§ DÖNTÉSEKRE VÁRVA 
(MALLÁSZ JUDIT) 

6 61800 AWID BEMUTATÓKÖRÚT 
(OSÓRIÁN SÁNDOR) 

6 DIGITÁLIS FOTÓZÁS HP MÓDRA 
(HORVÁTH LÁSZLÓ) 
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(RÉVESZ GÁBOR) 

7 ERŐSÍT ITTHON AZ INTEL 
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T KELL-E AZ ÚJ SÁV? 
(MALLASZ JUDIT) 

7 ÚJABB NET-KÖNYV 
(RÉVÉSZ GÁBOR) 

4 CÉGVILÁG 
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0 BIZTONSÁGI NAP 
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COSÓRIÁN SÁNDOR) 
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KIÁLLÍTÁS NÉLKÜL 
(RÉVÉSZ GÁROR) 

90 IBM OKTATÁS 
CMINYI KATALIN) 

0 INFORMATIKAI SZAKKÉPZÉS 
CZMÁNYI KATAUKD 

9 MUNKÁBAN A DÖNTŐBIZOTTSÁG 
(MNLÁSZ JON) 


4 TERMÉK ÉS TECHNOLÓGIA 10 


10. IPSEC ALAPÚ VPN-EK TÁRHÁZA 
Bár a biztonsági termékeket 
forgalmazó cégek bármilyen 

l logikai réteghez és hálózati 

] ponthoz adnak eszközöket, 

] a legtöbben mégís az IPSec 
alapú virtuális magánbhálózati 
átjárókat választják, ha 
biztonságos kapcsolatot 
szeretnének kialaknani 
(JOEL SNYOER) 

11 AVPK-RŐL 
(CSÓRTÁN SÁNOOR) 

118 SZABVÁNY A VEZETÉKNELKÜLI PAN-OK 
BIZTONSÁGÁÉRT 

] (ART SINGER) 

118 KÖLTSÉGEK, KÖLTSÉGEK 

Ji (OSORIÁN SÁNDOR) 

18 MILYEN NYOMTATÓT VEGYEK OTTHONRA? 
Szerkesztőségünk telefonján 
gyakran felhangzik ez a kérdés 
kollégánk most felvázolja 
a döntésnél figyelembe veendő 
szempontokat 
HORVÁTH LÁSZLÓ) 


BIOGENEZIS AZ INFORMATIKÁBAN 
Az intormációtechnalógia és 
az élettudományi kutatások 
konvergenciája jelentős 
változásokat eredményezett 

a gyógyszerészeti és 

a biotechnológiai iparágakban 
Milyen intormatikai vonatkozásai 
vannak a biotechnológiának? 
(MÁRTONFFY ATTILA) 
MOLEKULAMODELLEZÉS ÉS 
KVANTUMKÉMIA 

(MÁRTONFFY ATTILAJ 

KOGKÁZAT NÉLKÜL 

Hitelintézetek számára 
versenyelőnyt jelent, 

ha gyorsan és pontosan mérik fel 
potenciális vagy már meglévő 
ügyfeleik hitelkockázatát 
(MÁRTONFFY ATTILA) 

A JÓ, A ROSSZ ÉS A SCORECARD 
Régen hetekig tartott, 

ma öt nap alatt elbírálható 

egy hitelkéretem 

(MÁRTONFFY ATTILAJ 


22 HOGYAN MOBILOZNAK 
A JÖVŐ GAZDASÁGI SZAKEMBEREI? 
Átfogó felmérés készült a hazai 
gazdaság! fóiskolt 
egyetemisták mobiltele 
és intemethasználati szokásairól 
MLLLÁSZ JAUMIT 

26 A RÁDIÓ ARANYKORA 
A negyvenes évektől napjainkig 
nagyot fordutt a vág. A rádió mára 
az interneten is jelon van 
(ZIMÁNYI KATALIN 


VODAFONE a rag regnagyobb 
mobitszolgáltatója a Vodafone. 

A cégcsoportnak 28 országban mintegy 
250 millió etőítzetője van. A 2002-7e 
várt konszolidált árbevétett 22.5 milítárd 
fontra becsülik. a várható nyereség 

6.8 milliárd fontra tehető. A cég 
folyamatosan indít új szolgáltatásokat, 
és egyre aktívabb a nemzetközi és hazai 


! sporttámogatásokban ís 


A céget alapító Baan-fivérek a múlt év [1999] folyamán 20-ról 11 
százalékra csökkentették részesedésüket a súlyos nehézségekkel 


küzdő cégben, s ez még inkább aláásta a csoport jövője iránti bizalmat 
Az elemzők mostanáig úgy vélték, a Baan talál majd befektetőket, hogy 


kihúzza, amíg nyereségessé nem válik, ám ma már kevesen hiszik, 


hogy a kivásártáson kívül lenne más olyan megoldás, amely 


megmenthetné a céget. 


www.szt.hufujsag. archivum.php (2000/22) 


Húsz év a hálózat jegyében 


azzal kezdődött 1982. 

a. hogy a Stanford Egyetem ! 
ős hallgatója — Vínad 

Joy, Andy Bech- 
és Scor McNcaly — el- [ 
a. hogy épít egy nagy ( 
ű. nyílt rendszert, / 
amely Unixot futtat majd. Húsz 

wel később a Sun 
mt nem a Napra utal, 

alapítók tudományos 
1z6 Stanford Uni 

ersity Network rövidítése 

b mint 18 milliárd dollár for: 

mú világcég. amely a kiszol- ) 
ik énékét tekintve 

utolsó negyedében 


Az 


— a név 


lás 


s BA Joy fötecímolágus 


minden vetélytársát maga mögé 
utasította az Egyesült Államok 
piácán 

A cég kér évtizeddel ezelőtt 
újszerű módon közelített a szá- 
mitástechnikához: a középpont- 
ba nem a különálló gépeket, 
hanem a hálózatot állították, 
mondván, a ,hálózat maga a 
számítógép". Ennek jegyében 
már az első modelleket is fel- 
szerelték Ethermet és TCP/IP- 
csatlakozással, és a kezdetektől 
hűek maradtak a Unix-világhoz. 

Az alábbi összeállítás az el- 
múlt 20 év fontosabb. mérföld: 
köveit veszi sorra. 


Ketten zr ztapítók közült Szott MeNealy 


A Sun itthon 


A cég 1992 őszén - vagyis közel tíz éve - hozta létre 
magyarországi képviseletét; ebből 1995 öszén alakult meg 


184 P1 számítógép: 
1834 imat tatan E Pro 


AKTUÁLIS 


1982: Bemutatják a Sun 1 
munkaállomást. 

Ez a készen kapható alkatré- 
szekből álló számítógép minden 
olyan hardver- és szoftverele- 
met tartalmazott, amely szüksé- 
ges volt a más gépekkel való 
hálózati kommunikációhoz, és 
egészen kiváló volt grafikus tel- 
jesítménye is. 1987-re a cég ál: 
vette a vezetést a munkaállomá- 
sok piacán. 

1984: A Network File Sys- 
tem (NFS) bemutatása. 

Ezzel a technológiával a fel- 
használók állományokat oszthat- 


1987: Megjelenik a SPARC 
processzor. 

A processzor egyike volt az 
első RISC  processzoroknak; 
számos, korábban külön lapkát 
igénylő funkciót foglaltak. bele. 

1989: Bemutatják az első 
Sun kiszolgálót, a SPARC- 
server 300-at. 

A család három modelljét ál- 
talános célú kiszolgálónak épí- 
tették; tervezésében a különféle 
részegységek kiegyensúlyozott 
teljesítményét . tartották . szem 
előtt. A legújabb kiszolgálók 
már a nagygépek teljesítményé- 
vel is felveszik a versenyt. 

1991: A Solaris bemutatása. 

Ez — a korábbi Sun 0S-re 
épülő operációs rendszer — öt- 


tak meg a hálózaton keresztül. 


vözte a rendszerszofítvert, a há- 


SZÁMÍTÁSTEGNNIKA 2007. ArtILS 34. 


lózati szoftvereket, az alkalma 
zásfejlesztő eszközöket.  valu. 
mint az együttműködési termé. 
keket; már grafikus volt a fel. 
használói felülete. 

1995: A Java bemutatása. 

A platformfüggetlen — fej. 
lesztőnyelv. gyorsan terjedt, és 
hozzájárult az intemet fejlődé. 
séhez. Mára már számtalan 
Platformon több, mint 2.5 mil- 
lió fejlesztő használja a Javát. 

2001: A Sun ONE bemuta 
tása. 

A Sun Open Net Envíron 
ment átfogó webszolgáltatási 
keretrendszert kínál, s egyszerű 
hozzáférést enged a webes és 
vállalati adatokhoz, alkalmazá 
sokhoz és üzleti folyamatokhoz, 

SCHOPP ATTILA 


Erősít a $0 


Magyarország a Sophos egyik 
fontos növekedési területe lesz 
— mondta Budapesten Jonarhart 
Whitley, a vírusírtó szoftvereket 
gyártó cég üzletfejlesztési me- 
nedzsere. A vállalat eddig in- 
kább az észak-európai piacok- 
ra összpontosított, mostanában 
azonban felértékelődött a sze- 
mében a közép-európai térség, 
hiszen belátható közelségbe ke- 
rült az itteni országok európai 
uniós tagsága. 

A Sophosnak egyelőre nincs 
magyar  Icányvállalata; most 
Partereken — például a Tőzsér 
és Máriás Szoftver Iroda Kft.-n 
és a VirusBuster Kft-n — ke- 
resztül értékesíti szoftvereit. 

Ezek a cégek azonban nem 
csupán viszonteladói a szoftve- 
reknek, hanem értéknövelő 
szolgáltatásokat és terméktámo- 


phos 


nek. Erre azért ís szükség van — 
hangsúlyozta Jonathan Whitley 
— mert a Sophos Anti-Virus 
csak a vállalati piacot célozza 
meg, az egyéni felhasználók 
szegmensében nem akar az F- 
Secure vagy a McAfee ellenfele 
lenni; ennek megfelelően ví- 
szonylag kevés, de nagy ügyfél- 
lel foglalkozik. 

A Tőzsér és Máriás Kft. ügy- 
vezető igazgatója, Máriás Zol- 
tán szerint a Sophos termékei 
Magyarországon az 50-100 főt 
foglalkoztató cégek körében a 
legnépszerűbbek: u kft. legna- 
gyobb ügyfelének 1200 felhasz- 
nálója van. 

A vállalati ügyfélkörből adó- 
dík az is, hogy a Sophos Anti- 
Vírus sokféle operációs rend- 
szerrel együttműködik: a külön- 
féle Windows-, Macintosb- és 


gatást is kínálnak az ügyfelek- 


Unix-verziókon (AIX, HP/UX, 


Linux, Truó4 Unix, Unix Ware, 
Solaris) kívül OpenVMS-en is 
fut. Whitley szerint a Sophos 
megoldásának az  InterCheck 
technológia különlegessége: a 
víruskeresés és az ellenőrző 
összeg alkalmazásának ölvőzé- 
Se; ennek révén csak akkor kell 
ellenőrizni egy állományt, ha a 
tartalma megváltozott. Megem- 
lítette még a vírusvédő megol. 
dás részét alkotó MajlMonitort 
isz ez az elektronikus levelek- 
ben terjedő vírusokat szűri ki, 
már az átjárónál (megfogja a 
gyanús kiterjesztésű csatolt ál: 
lományokkal érkező leveleket), 
így a fertőzött levél el sem ér a 
felhasználóig. 
Az üzletfejlesztési menedzser 
a különlegességek között emlí- 
tette a folyamatos, bármikor hív: 
ható élő telefonos ügyfélszol 
gálatot is; azzal hatékonyabb 
a támogatás, mint egy személye 
telen weblappal vagy hívásköz 
ponttal, 
SCHOPP ATTILA 


1) KIKIÁLTÁSI 


ÁR: 1 Ft! 


SZÁMÍTÁS EGHNIKA 2002. LFS 28. 


Baan inForum 


(rolytatás az 1. oldalról) 
vény azóta, hogy 2000 augusz- 
usában áz Invensys felvásárolt, 
ta a pénzügyi nehézségekkel 
küszködő Baant; Azóta sok min. 
den történt, mondta Laurens van 
der Tang, a Baan elnöke: sike- 
rült új ügyfeleket megnyerni, 
nótt a meglévő vásárlók elége- 
detsége, folytatódott a termék. 
innováció, és számos stratégiai 
partnerszövetséget. kötöttek. az 
iparban, 

Az anyacég, az Inyensys fon. 
tos szerepet szán a Baannak át- 
ilukuló struktúrájában: a Baan 
(sz akét fő terület egyikének, a 
Product. Managementnek egyik 
meghatározó ereje. Van der Tang 
megerősítette, hogy a jövőben 
ís az iparra helyezik a legna- 
gyobb hangsúlyt, mert ez az a 
terület, ahol a Baan a legtöbb 
tapasztalatot felhalmozta. 

A cég iparágspecifikus meg: 
oldásokat kínál egyebek mellett 
az elektronikai ipar, az autó- és 
pgyártás, valamint a légi- és 
védelmi ipar számára. Ugyan- 
akkor iparágak fölötti megoldá- 
sukatis fejlesztenek: idén jelent 
meg az iBaan for CRM, És most 
jelentették be az iBaan for SCM 
ellátásílánc-kezelő csomagot is. 
Ebben többféle szoftver, szol- 
gáltatás és alkalmazott üzleti ín- 
telligencia kap helyet, hogy bíz- 
tosítsa a teljes SCM-lánc támo- 
sát az alapanyagok beszer- 


zésétől a késztermék leszállítá- 
súig. (Elsőként a logisztikai ter- 
vezést támogató szoftver jele 
nik meg) 

A tervekben már szerepel az 
iBann for Product Lifecyele 
Management (PLM) megoldás 
) bevezetése is, 2002 júniusában, 
! Frissen alakult üzletág a Baan- 

on belül a Global Solution Ser- 
vices, amely kezdetben 1400 
embert foglalkoztat majd, A 
részleg sokféle szolgáltatást kí. 
nál a Baan-ügyfeleknek, a kon- 
zultációtól kezdve az oktatáson 
és rendszerintegráción át az al- 
kalmazásfelügyeletig. Az üzlet- 
ág célja az, hogy az ügyfél 
minden szolgáltatást egy kézből 
tudjon beszerezni. 

Az inForum 2002 első nap- 
jának egyéb bejelentései között 
volt még az iBaan OpenWorld 
integrációs. keretrendszer. leg- 
újabb, 3.0-s verziójának megje- 
lenése: a rendszer új változa- 
tának segítségével az ígéretek 
szerint egyszerűen, különösebb 
kódolás nélkül lehet alkalmazá- 
sokat beemelni az integrált kör- 
nyezetbe, illetve onnan kivenni 
azokat. Az integrációt olyan ko- 
molyan gondolja a Baan, hogy 
az SAP R/3-hoz is kínál úgyne- 
vezett Platform — Connector, 
vagyis a meglévő SAP-rendsze- 
rekbe lehet integrálni különféle 
iBaan-megoldásokat 

sen 


Látványosság 


Most rendezték meg először Bu- 
dapesten, az SAP Rendezvény- 
csarnokban a Presentech nem- 
zelközi vetítés. és digítális kép- 
technikai szakvásárn ez a di- 
Králív fotózást, a prezentációs 
technikát, a házi vetítéstechnikál, 
a konferenciatechnikát, a digi: 
tális képtechnikát, valamint a 
szolgáltatások területét fogja át. 

A kiállítás három nupja alatt 
harminc kiállító mutatta be a 
termékeit, . többségük — jórészt 
különféle hordozható. és nagy 
teljesítményű  kivetítőkét és 
egyéb (plazma és TFT) megje- 
lenítőket, bár képviselve volt a 
házi és professzionális. hung- 
technika ís, A látogatók tulál- 
kozháttak olyan . kivetítővel, 
amelyhez noteszgép sem kell: 
égy CompaetFlash memória: 


kártyára felvitt PowerPointelő- 
adás vagy képsorozat közvetle. 
nül ís leveríthető a projektorba 
dugható USB csatlakozós egér 
segítségével. 

A képek készülhettek a hely. 
színen. megtekinthető legújabb 
dígítális fényképezőgépekkel - 
volt. közöttük gyufásdoboznál 
alig nagyobb és nagy objektív: 
rendszerrel szerelt proli eszköz 
ís — vagy a jelen levő dígítális 
videokamerákkal. 

Univerzális . kártynolvasókat 
ís láthattunk a kiállításon: ezek 
az olvasók mindenfajta memó- 
riukártya . tartalmát . áttölthetik 
u számítógépbe, A kiállítók fo- 
tónyomtutól és proofnyomtató 
szóftvormegoldást is kínáltak az 
érdeklődőknek. gj 
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"Integrált 


Az Axelero, a Cisco, a Matáv 
És a MatávCom integrált inter- 
netes csomagokat dolgozott ki 
kis- és középvállalkozásoknak; 


A csomag barmadik összete- 
vője a helyi hálózat felügyelete. 


] A szolgáltatásként ajánlott esz. 


internetcsomag 


es vagy bérelt vonali intemet: 
szolgáltatás átalánydíjas, kor- 
látlan . intemet-hozzáférést . ad 
havi 39900 forintért, Az illeték- 


Mi várható? 
A TNS Modus kutatásai szerint a hazai középvállalatok 
76 százaléka, a kisvállalatok 66 százaléka csatlakozik 


"valamilyen módon az internethez; egy évvel ezelőtt 
a kisvállalatok körében csak nagyjából 40 százalékos volt 


hogy a most indított csomagmegoldás révén mennyíre nő 
majd a megcélzott felhasználói körben az internet 


] 

.  azinternelkapcsolódás aránya. Bár nehéz megjósolni, 
] 

] 


ez a Netépítő testreszabható 


infrastruktúra kiépítéséhez. 
Az ajánlat első eleme, a DSL- 


megoldásokat ad az intemetes / 


elterjedtsége, az Axelero-Cisco-Matáv hármas azt várja, 
hogy a néhány száz teljesen új ügyfől mellett több. 
ma még kapcsolt telefonvonalat használó társaság 
választja majd a minőségi ugrást jelentő Netépítőt. 


telen támadások kivédésére a 

különböző tűzfalak szolgálnak; 

] ennek a biztonsági elemnek a 
havi díja 8600 forint. 


köz távolról felügyelhető. v 
is internetkapcsolaton  keresz- 
tül kíséri figyelemmel a LAN 
ba kötött gépek kommunikáció. 
ját — az átfolyt adatokat azon. 
ban nem. 

A Netépítő negyedik eleme, 
felügyelt IP atapú telefonrend: 
szer szükségtelenné teszi, hogy 
a vállalat hagyományos alkóz 
pontot és külön telefonhálózatot 
üzemeltessen, az [P-telefonak a 
számítógépes hálózaton keresz. 
tül kommunikálnak. 

Budafoki Róbert, a Cisco Ma. 
rország ügyvezető igazi 
ja elmondta: a Netépítő segít 
gével a kis- és középvállalatok 
megszabadulhatnak az interne 
tes infrastruktúra eszközbeszer: 
zési költségeitől, azok helyébe 
átalánydíjas, bérleti konstruk- 
ciók léphetnek. A Netépítőt 
vagy annak bizonyos elemeit — 
választva akár 1 évnél rövidebb 
megtérülési idővel ís számol- 
hatnak az 


a 


— A. mi 
Európai Unióhoz való 


yar vámigazgatás az 
tlako- 


zás egyik legfontosabb követel- 
ményének tesz eleget azzal, 
hogy a VPOP által használt in- 
formatikai rendszereket alkal, 


Uniós kapcsolat a vámkezelésben 


massá teszi az EU megfelelő 
rendszereivel való kommuniká 
cióra — ezzel indokolta Csap 
Nikolt ezredes, a vánparancs- 
nokság képviselője az április 
12-én átvett Sun kiszolgáló szük- 
ségességét. 

Ezeknek a rendszereknek már 
a csatlakozás előtt működniük 
kell, így többek között kiépítei 
dő még a tranzitrendszer, vala- 
mint a brüsszeli központ és a 
VPOP között ritkosított adatát: 
vitelt lebonyolító kapcsolat 

A tervek szerint a kipróbál 
sí szakasz júniusban kezdődik, 
és decemberre az alkalmazások 
üzemkész állapotba kerülnek, 
Mindemellett több régi 
rendszerhez ís további erőfor- 
rásokra volt szükség — indokol- 
ta újabb érvvel a beruházást az 
ezredes. A számviteli törvény 
változása miátt például a vám- 
eljárások adatait az eddigi öt év 
helyett nyolc évig kell őrizni, 
5 ez nagyjából 35 százalékkal 
megnöveli a következő évek 
adartárolási igényeit. 


Döntésekre várva 


snek nevezte az Antenna 
ária 2001. évi tevékeny 
ló Géza elnök-vezér- 
gató a társaság évi rendes 
űlése utáni sajtótájékozta- 


Sikes 


)6 milliárd forint volt, 
százalékkal nagyobb, 
1000-ben volt 


tő V.RA.M. Rt.-beli részesedés 
folytán — kedvezőtlenebbül ala- 
kultak. A nettó árbevétel 238 
milliárd forintot tett ki, az adó; 
zás előtti eredmény azonban 
930 millió forintos veszteséget 
mutatott, 

László Géza az elmúlt eszten- 
dót értékelve kiemelte az Am- 
tennaMikro. sikerességét: több 
mint 100 ezren fizettek elő erre 
a szolgáltatásra, többen, mint 
ahogy azt a társaság számította. 
Az Antenna Hungária meg- 
kezdte a digitális földfelszíni te- 
levízió-műsorszórás kísérleteit; 
az adatátviteli bevételek 65 szá- 
zalékkal növekedtek, a távköz- 
lési végpontok száma 405-ről 
722-re emelkedett. 

] Az elnök-vezérigazgaló sze- 
rínt a következő nyár stratégiai 
) fontosságú tesz az Antenna 
Hungária életében, nem húzha- 
tók ugyanis tovább a cég jövő- 
jét hosszű távon meghatározó 
döntések. Az egyik ilyen kérdés 
az, hogy él-e az Antenna Hun- 
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Az adózás előtti crodmény a 
segeléző bi 188 miliárd fo- 
tinhoz képes 3015 százalékkal 
sökítent- most 1.31 milliárd fo- 
na Ennek sz az oka, hogy a t6- 
kerznelés elmaradása miatt a 
tánaság firanszírozási költségei 
érúszn megnőttek - mondta 
László Gézz. A közgyűlés őőeté- 
se énzimében az eredmény ered. 
ménytanalékként teljen egészé. 
ben a túrszágnál marad, 

A vállalatcsoport elmélt évi 
adzazy — a Vodafone.t műtödhe 


gária a VR.A.M. RL-ben levő 
opciós vételi lehetőséggel, s 
megrartja-e a 30 százalék — de 
legalább a 25 százalék plusz 
! egy szavazat - részesedést, 
További stratégiai kérdés a 
) tőkeemelés mértéke, azután az 
Astenma Hungária szerepének 
kijelölése a műsorszórás és -szét- 
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Cisco AVVID bemutatókörút 


A Cisco Systems az idén ís elin- ] 
dította az AVVID (Architccrurc 
for Voice, Video and Integrated 
Data) technológiát bemutató 
nemzetközi körútját: két ka- 
mionban viszi körbe legújabb 
internetes hálózati termékeit és 
technológiáját. A mozgó bemu- 
tató Európa és a Közel-Kelet 
több országban ís látható lesz. 

Magyarországon április utol- 
só két hetében Budapesten. 
Miskolcon, Debrecenben, Sze- 
geden, Pécsett és Győrött tarta- 
nak bemutatót. 


A cég szakemberei a kamio- 
nokba beépített berendezések- 
kel élő bemutatón szemléltetik 
az AVVID technológia lehető- 
ségeit. Ez a technológia átfogja 
az IP-telefőniát, az IP. alapú 
hung- és videoalkalmazásokat 
és a kapcsolattartó központi 
megoldásokat. Az AVVID mel- 
lem bemutatják a Cisco egysé- 
ges üzenetkezelési megoldását, 
a cég vezetéknélküli eszközeit, 
valamint a tartalomszolgáltató 
hálózatok alkalmazásának lehe- 
tőségeit. 


Budafoki Róbert, a" Cisco 
Systems Magyarország ügyve 
zető igazgatója elmondta, hogy 
az új technológiák felhaszná. 
lúsával könnyedén és gyorsan 
vezethetők be termelékenység. 
növelő és költségcsökkentő vál. 
lalati alkalmazások, és rugal- 
masan kezelhetők, Hangsúlyoz 
ta az IP-telefőnia térhódítását 
az  IP-telefónia Magyarorszá- 
gon ís egyre jobban terjed, s 
vagy négyezer Cisco IP-telefont 
értékesítettek már. 


Digitális fotózás HP módra 


Amint arról az elmúlt évben be- 
számoltunk. a HP Invison tava- 
lyi Nemzetközi Digitális fotó- 
pályázatát az akkori magyar je- 
lolt, Kudász Gábor Arion nyer- 
te. Az idei pályázaton hazánkat 
egy idén diplomázó iparművé- ! 
szeti hallgató. Elek Judit Kata- ) 
Tin képviseli. A sajtónak bemu- 
tatták a pályaműveit, és Buda- 
pesten, az Andrássy úti Krausz 
palotában ki is állítják őket. Az 
interneten. (www.hpinvison.cam) 
bárki végignézheti valamennyi 
pályázó alkotásait, és szavazhat 
ás rájuk. 

Ezzel egy időben a Hewlett 
Packard bemutatta legújabb di- 
gítális fényképezőgépét, a HP 


PhotoSmart §12-est ís. Ez az 
egyszerűen kezelhető kompakt 
fényképezőgép 4 megapixeles 
képeket készíthet, háromszoros 
optikai és ezenfelül hétszeres 
digitális nagyításra (zoom) ké- 


pes, és egypercnyi mozgóképet 
ís rögzíthet, USB csatolójával 
közvetlenül (számítógép közbe- 
iktatása nélkül) kinyomtathatók 
a képei, és persze egyszerűen át 
ís tölthetők a számítógépre. A 
HP PhotoSmart 812 egy opcio- 
nális dokkolón át tévékészülék- 
hez kapcsolható, így például au- 
tomatikus képváltásokkal köny 
nyedén lejátszhatók a családnak 
a fényképezőgépben levő fel 
vételek, 

HORVÁTH LÁSZLÚ 


; Mevaztha/ujaag. 
sonllnez "zelhote 


Újrastrukturált Tivoli 


Az IBM Magyarország és a 
Tivoli termékcsalád értékesíté- 
séért felelős Avnet Kft. április 
16-i közös sajtótájékoztatóján 
ismertette a rendszerfelügyeleti 
megoldások piacán már koráb- 
ban is fontos szerepet betöltő 
Tivoli programcsalád új struk- 
túráját. 

Kocsis Zsolt. a termékcsalád 
értékesítéséért felelős [BM-es 
menedzser elmondta, hogy az 
eddigi 80 modul helyett ezután 
csak 37-re bornlik a rendszer, és 
négy főcsoportba — tárolásfel- 


teljesítmény: és rendelkezésre: 
állás-felügyetet, illetve konfigu- 
ráció- És üzemeltetésfelügyelet 


ták őket. 
A tárolásfelügyető új változa- 


ta integrált, s a korábbi megol- 
dásoknál . gyorsabban működő 
helyreállító-szoftvert tartalmaz, 
A rendszerrel , háttértárpoolok" 
ís kialakíthatók, és ezek az esz- 
közcsoportok kívülről egy esz- 
közként látszanak. 

A felügyeleti rendszer fel- 
adatlistáit, illetve az esetleges 
adatsérülés után követendő eljá- 
rást házírend-felügyelettel lehet 
egységessé tenni, és szabályoz- 
ható a szalagos mentésekben 
követendő eljárás is. Meghatá- 
rozható tehát, hogy mikor ín- 
duljon el a korábbi mentéshez 
Csak a változásokat archiíváló 
inkrementális mentés. és mikor 
a teljes adatbázis archiválása. 
Ezek mellett a fejlesztések mel 
lett gyarapodott a Storage Man- 


ager által kezelt eszközök listá- 
ja ís: a tárolásfelügyelő listájára 
21 további háttértártípus, és Öt 
új operációsrendszer—állomány- 
kezelő páros került fel, 

A biztonságfelügyeletet vég- 
26 szoftvercsalád egy rendszer- 
ban több millió folhasználó ada 
tat ís kezelheti, s belső felépí 
tésében teljesen kompatibilis a 
J2EE-vel. 

A másik két főcsoportban ís 
vannak. újdonságok, például a 
teljesítményfelügyeletnek — ez- 
után része lesz egy Layer-2 hú- 
Tózati kapcsolókat felügyelő al- 
kalmazás ís — de a részleteknél 
fontosabb az az újragondolt 
tervezési és megvalósítási elv 
amely a Tivoli által felügyelt 
rendszerekben jókora — nem 
egyszer 60 száralékos — arány 
ban csökkenti a felügyeleti költ 
ségeket. 
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Távközlési hullámok 


(Folytatás az 1, oldalról) 

Ezén nyugodtan kijelenthető, 
hogy olyan cég nem lehet — és 
ezért nem ís lesz — a Vivendi 
területeiért jelentkezők között, 
amely már ma ís nagy érővel 
jelen van a magyar távközlési 
Piacon. Más távközlési cég meg; 
jelenése pedig azért kétséges, 
mert ezek a területek — kicsik 
lévén — nem termelhetnek annyi 
jövedelmet, amennyi már fel- 
kelthetné az amúgy is likvidi- 
tísgondokkal küzdő vállalkozá- 
sok érdeklődését. Az, hogy mi- 
kor tisztulhat ki ez a ma még 
elég képlékeny helyzet, főképp 
távközlésen kívüli tényezőktől 
függ — például a most zajló 
választásoktól -, mert nyilvá- 
nos tárgyalások vélhetőleg nem 
lesznek ugyan a Vivendi és az ál- 
lám között, de informális egyez- 
tetés bíztosán, azokhoz viszont 
meg kell várni, hogy tisztázód- 
jék, kivel kell majd tárgyalni a 
következő években. A lengyel- 
országi minta tehát — ott a Vi- 


vendi a Citicorpnak adta el a 
helyi távközlési vállalatban meg- 
levő érdekeltségét — vélhetőleg 
csak hónapok múlva lesz érvé- 
nyes Magyarországon. 

A Westel. tulajdonlásának 
kérdése talán még ennél is bo- 
nyolultabb ügy. Mint emlél 
tes, az umerikai tulajdonos SBC 
álása után a Westel részvé- 
nyeinek 49 százaléka közvetl 
nül a Deutsche Telekom kezébe 
került, de a Matáv már akkor is 
opciót kapott a részvénypakett 
megvásárlására. Végül a Matáv 
hosszas pénzügyi . mérlegelés 
után tavaly decemberben lehív- 
ta az opciót, s ezzel a mobilcég 
egyedüli tulajdonosává vált. 
Mindeközben egyébként a DT 
megtartotta a tavalyi — jókora — 
nyereség 50 százalékát. Akkor 
hát— kérdezhetjük — miről is fo- 
lyik a találgatás? A helyzet csak 
látszatra. világos. A DT ugyan- 
is egymás után csoportosítja át 
mobilérdekeltségeit a T-Mobil- 
nak nevezett, üzletileg önálló 
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részvénytársaságának  felügye 
lete alá, és ezzel párhuzamosan 
megállás nélkül érkeznek olyan 
hírek, amelyek szerint ezt a 
Westellel ás megteszi. 

] Miért a magyarországi ízga 
! lom? Talán azért, mert a Matáv- 
csoport tavalyi nyercségének 
nem kis része származott a 
Westeltől, és hírek szerint a 
Westel vezetősége sem bánná, 
ha cégét T-Mobilnak hívnák. A 
DT tőkepiaci helyzete (főképp a 
nemzetközi hitelminősítő. inté- 
zetek által lefelé módosított mi. 
nősítése) azonban nem valami 
rózsás. A DT róvid távon tehár 
biztos, hogy nem vállalhatja az 
átcsoportosítás pénzügyi költsé- 
geit, s valószínű. hogy középtá- 
von sem. Mindeközben a sze- 
replők — a Matáv és a Deutsche 
Telekom — hallgatnak, vagy 
nem mondanak többet üres ud- 
variaskodásnál. 

A Matávot és a gazdasági 
környezetet ismerők véleménye 
szerint vélhetőleg lesz Westel. 
tulajdonosváltás, de nem né- 
hány hónapon belül, hanem in- 
kább csak jövőre. 

REVÉSZ GÁBOR 


Erősít itthon az Intel 


Az Intel Budapesten, április 17- 
én és 18-án rendezett konfe- 
renciát európai  viszonteladói- 
nak. A világ legnagyobb félve- 
7etőgyártója a legnagyobb PC- 
gyártók mellett viszonteladóin 
keresztül mintegy 60 ezer kis és 
közepes PC-összeszerelő vállal- 
kozásnak is értékesíti procesz- 


katrészeit és perifériáit 

Tuvaly a teljes mikroprocesz- 
szoreladások 39 százaléka a vi- 
szonteladók révén valósult meg, 


az idén márciusban pedig a 
szonteladói hálózaton át értéke- 
síteuék a százmílliomodik do- 
bozos (nem OEM kiszerelésű) 
processzort. A viszonteladókon 
keresztül bonyolított forgalom 
tavaly annak ellenére növeke- 
dett, hogy 1985 óta ez volt az 
első év, amikor világszerte csök- 
kentek a PC-eladások. 

Az Intel az IPI (Intel Product 
Integrator) És az IPP (Intel Pre- 
mier Provider) partnerprogram- 
mal. támogatja viszonteladóit. 
Az IPI tagjai rendszeresen kap- 
nak információt a termékek- 
ről és technológiákról, továbbá 
konferenciákat és tréningeket ís 
szerveznek részükre. Az EMEA- 


Az Intel árképzése nem változik 


régióban és a Szovjetunió utód: 
államaiban 16 és félezer tagja 
van az IPI-programnak, a teljes 
viszonteladói hálózat 71 száza- 
léka részt vesz benne. Az IPP- 
programban a nagyobb viszont- 
eladóknak szól, ezért az ebben 
való részvétel bizonyos szintű 
forgalomhoz kötött, Nekik ki- 
terjedtebb és személyes techni- 
kai támogatást biztosít az Intel: 
az EMEA-régióban 435 viszont 
eladó vesz részt az IPP.prog- 
ramban. 

A konferencián Amanda Mc- 
Gonígle, az Intelnek az EMEA- 
régió viszonteladói kapcsolatiért 
felelős. igazgatója méltatta a 
viszonteladói hálózat fejlődését 


az elmúlt években, és megerő- 
sítette, hogy az Intel továbbra is 
fontos piacnak tekinti a kis- és 
közepes vállalatokat Arról is 
beszélt, hogy az árak csökkené- 
sével és az árrés lemorzsolódá- 
sával egyre fontosabbá válnak 
a hozzáadott szolgáltatások: há. 
lózatépítés, alkalmazások tele- 
pítése, támogatás stb. 

Mint elmondta, az Intel ár 
képzési stratégiája nem válto- 
zik. Az újabb termékek beveze- 
tésével a már piacon lévő ter- 
mékek ára fokozatosan csök- 
ken, a várható ármozgásról a 
jövőben ís előre tájékoztatják 
partnereiket. 

(— CSÓRIÁN SÁNDOR 


Kell-e az új sáv? 


A Hírközlési Felügyelet (HÍF) 
május első felében konzultációt 
tart arról, hogy vajon szüksége 
van-e a felhasználóknak a 26 
gíguhertzes  frekvenciasávra — 
mondta Grad János, a HÍF főta. 
nácsosa a SCI-Network RI. sze- 
mináriumán, 


Ez a sáv állandó helyű. veze- 
téknélküli területlefedő hozzá- 
férési rendszerek, valamint mo- 
bilhálózatok . ínfrastnuktúrájá- 
nak kiépítéséhez használható. A 
tervek szerint a sáv alsó részét a 
közeljövőben. kiosztják, s. bi- 
zonyos elképzelések szerint ki- 
osztják majd a felső részét is. 

A vezetéknélküli hozzáférési 
hálózatokban alkalmazható 3.5 
gigahertzes frekvenciatartomány 
öt blokkját egy 2001 júniusában 
tartott árverésen. összesen 2.§ 
milliárd forintért ítélték oda. 


[Lengyel Tibor; a SCLNeteroik 
ügyfélkapcsolati igazgatója elő- 
adásában elmondia, hogy az An- 
tenna Hungária az olasz SIAE 
! Microcicetmonica berendezései. 
vel tesztely a rendszert, a GTS 
még nem választotta ki a szállí- 
tót. a Matáv a görög IorraCom 


berendezéseivel a Dél-Dunán- 
túlon, a Panel izraeli Alvarion. 
eszközökkel Budapesten, a Ví- 
 vendi pedig szintén Alvarion 
/ eszközökkel országosan alkal- 
mazza a hozzáférési hálózatban 
a pont-maltipont mikrohullámú 
technológiát. 

A 3.5 gigabertzes technológia 
bevezetésével — Európához és 
térségünkhöz képest — nem ma- 
radrunk le, a telepítések üteme 
azonban mintha egy kicsit las. 
súbb lenne a vártnál. 

4 MALLÁSZ JUDIT 


Újabb .NET-könyv 


Nem elsődleges célként, hanem 
egy sorozat első tagjaként jelle- 
mezte Novák István, a Grepton 
RL. igazgatója cégének munká- 
ját, a Prím kiadó közreműködé- 
sével megjelent .NET fejlesztői 
infrastruktúra 1. című könyvet. 
A könyv a Grepton .NET kom- 
petenciaközpontjának első ter- 
méke, és megjelenése annak a 
fejlesztői-kutatói munkának kö- 
szönhető, amelynek most émek 
be az első eredményei, A Grep- 
ton több .NET:projektben ís ér- 
dekelt, közülük az elsők néhány 
hónapon belül befejeződnek, A 
könyvírói munkát ís folytatják. 


őszre várható a sorozat követ. 
kező része. Ez a rész pedig a ki. 
adón kívül a wowgreptonhu 
webhelyen is megrendelhető. A 


mutátón. kívül — több fontos 
kérdés mellet — részletesen is 
merteti a NET futtatókörnyeze- 
tének tulajdonságait, foglalko- 
zik a többszálú alkalmazások 
készítésének. módozataival, a 
NET keretrendszer építőele- 
meivel, valamint a kivételkeze- 
téssel, Emellett a könyv olvasói 
megismerkedhetnek a webszol- 
gáltatások alapjaival ís. 


GÉGVILÁG 
A TELENOR közelmúltban alakult 
magyarocszági cégében a Dígitania 
Rt-ben Habarczi Jolán vette át 
az ügyvezető igazgatói posztot 
Christopher A. Laska megbízott 
ügyvezetőtől. 

A 20 millió forint alaptőkéjű 
vállalat a GSMHársaságok 
és atartalomszolgáltatók 


összekapcsolására kínál megoldást. 
Mallász Judit 


ISMÉTELTEN NŐVELNI tudta 
bevételeit és nyoreségét most folyó 
pénzügyi évének harmadik 
negyedében a Microsoft 
A forgalom az előző év hasonló 
negyedéhez képest 13 százalékkal, 
725 miítára dollárra emelkedett, 
mug a nettő nyereség 
2.74 milliárd dollárt tesz ki. 
A torgalomnövekedéshez 
nagymértékben járult hozzá 
a Windows XP- a íriss operációs 
rendszer az újonnan eladott személyi 
számítógépek csaknem 60 százalékán 
megtalálható, azaz gyorsabban terjed, 
mint a Microsoft bármely korábbi 
rendszerszoftvere, Ugyanakkor 
elmarad a várakozásoktól az Xbor 
eladási statisztikája: Redmondban úgy 
számolnak, hogy a pénzügyi évben 
az előzetesen kalkutált 4,5-6 millió 
darab helyett csak 3.54 millió darabot 
értékesítenek a világon. 

IDG News Service 


MINDEN JEL SZERINT a Sun 
telülvízsgálja és megváltoztatja 
körtbbi döntését, és - a felhasználók 
nyomásának engedve - mégis 
kifeeszti Solaris 9 operációs 
"enószerének intel processzorokra írt 
változatát. A ci 
be, hogy ieáll 
kordbbl, Solaris 8 szoftverét sem teszi 
"bun agyenssen elérhetővé a weben. 
A felhasználók azonban jelezték, 
zetri is hajlandók lennének 

2z intel alapú Solaris 9-ért, és 
egyíttzzáskésáránvek a munkálatokban. 
kori vazont a 64 bites itanium 
tapióira írt Sotaris sorsát ittatt, 

ott még ennyi remény sincs, mert 

az wani 65. § Sun nem tudott erról 


AKTUÁLIS 
MMS szolgáltatást indított a Westel 


Teljes körű kereskedelmi multimédiás 
üzenetközvetítési (MMS) szolgáltatást 
indított a Westel április 18-án elsőként 
Álágon. Az Ericsson technológiájára 
épülő szolgáltatást a mobiltársaság vala; 
gyfele havi díj és belépési díj 


mennyi 


HIRDETÉS 


NOTEBOO 
FEL 
ARO 


( nélkül, egyszeri regisztrációval veheti 

! igénybe, amennyiben rendelkezik MMS- 
képes telefonnal, 

Az SMS szolgáltatás utódjá- 
nak tekinthető MMS szol. 

) gáltatás az írott szöveg mel- 
lett képek és hangok küldé- 
sét ís biztosítja másik MMS- 
képes mobiltelefonra vagy e- 
mailcímre: 

Kezdetben a szolgáltatást 
egyetlen készülékkel — az Sony: 
Ericsson T68i-vel — lehet igénybe 
venni; e telefonokat, valamint a 
SonyEricsson digitális kamerát a 
Westel saját országos énékesítési há- 
Tózatában lehet megvásárolni. A tavaly 
Év vége óta forgalmazott Ericsson T6Sm 
készülékek a májusi szoftverfrissítést 

! követően szintén alkalmassá válnak az 
MMS szolgáltatásra. 
[DA Westel a multimédiás üzenetköz- 
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vetítési szolgáltatást már rögtön indulás- 
kor dominós ügyfelei számára ís elérhe- 

tővé teszi, 
A szolgáltatás díjazása az esémé 
nyen, az üzenet elküldésén alapul 
A Westel díjszabása kezdetben há; 
romféle üzenetet különböztet meg 
a kis MMS (0 kilobájt alatt) 
nettó 76 forintba, a közepes (10 
és 30 kilobájt között) 160 fo. 
rintba, míg a legnagyobb (30 
kilobájt felett) 320 forintba ke. 
rül. A Westel olyan technikai 
megoldást vezet be, amellyel 
a nem MMS-képes készüléke 
ken is megtekinthetők az ér: 
kezett multimédiás üzenetek, 
A Westel közlése szerint az MMS. 
szolgáltatásra — az eddigi fejlesztésekre 
építve — idén egymilliárd forintot fordít 

a társaság, 
MALLÁSZ JUDIT 


Biztonsági nap az Enterasys jegyében 


A Delta Elektrorák április 18-án tartott 


szakmai napján bemutatta az Enterasys ) 


(korábbi nevén Cabletrón) termékeit és 
megoldásait. 
Branhuber István ügyvezető elmondta: 


tavaly mintegy 200-250 millió forint ) 


forgalmat értek el a cég termékeinek ér- 
tékesítéséből. Ez évre növekvő forgal- 


HIRDETÉS 


mat terveznek, és úgy látják, hogy a cég 
megoldásai — amelyek között a hagyo- 
mányos hálózati eszközök mellett a 
virtuális  magánhálózatok kiépítéséhez 
szükséges berendezések, illetve a beha- 
toláxfigyelő rendszerek ís megtalálhatók 
- már a mugyar középvállalatok figyel- 
mét ís felkeltették. Meglátásuk szerint e 


! megoldások azoknak 4 cégeknek lehet- 


nek érdekesek, amelyek több egymástól 
távoli telephely közös hálózatba kötésén 
gondolkodnak. 

A szakmai napon az Enterasys újdon- 
ságai közül a munkacsoportoknak szánt 


Horizon Layer 2. illetve Layer 3 kap- 
csolócsaládot mutatták be, amelynek 
tagjai közül a legnagyobb teljesítményű- 
ben már gigabítes portok vannak. A kö- 
zép és nagyvállalati hálózatokhoz a Mat- 
rix család különböző teljesítményű tag- 
jait ajánlják, ezek között már optikai 
kapcsolatra alkalmas eszközök ís van: 
nak. Teljes magánhálózatok létrehozásá- 
ra alkalmas megoldásokat ís kínál az 
Enterasys, ezek a megoldások az ösz- 
szeköttetéshez szükséges berendezések 
mellett  behatolásfigyelő szoftvereket, 
valamint hardver- és szoftvertúzfalakat 
ís tartalmaznak. 


TT RÉvÉsz GÁBOR 


A hazai Novell-képviselet sajtótájékoz- 
tatón. mutatta be a cég új termékét, a 
! Novell ZENworks Synergyt. A központi 
kiszolgálókon az erőforrásokhoz három- 
féle módon férhetnek hozzá a felhasz- 
nálók:  ügyfél-kiszolgáló kapcsolattal, 
terminálkiszolgálóként vagy pedig egy 
"webhelyen. 

A Novell Synergy ezt a három archi- 
tektúrát úgy egyesíti, hogy egy portálon 
keresztül egy böngészóvel valamennyi 
használható. Az egységes hozzáférés 
megkönnyíti a felhasználó dolgát, mert 
egyetlen jelszóval elérhető valamennyi 
központi erőforrás, és ugyanaz a felüle- 
tet látható az irodában, otthon, az Ügy- 
félnél vagy u cég egy másik telephelyén. 


Megjelent a Novell Synergy 


A Novell Synergy az eDirectory cím 
tárra. támaszkodva három termék, a 
ZENworks for Destops 3.2, a ZEN- 
"works ÖnDemand Services 2 és a Portal 
Services 1.5 szolgáltatásait és funkcióit 
ötvözi egybe. 

Az erőforrásokhoz egy ponton át lehet 
hozzáférni, így a rendszergazdának sok- 
kal egyszerűbbé válik az alkalmazások 
karbantartása és frissítése, Csökken 4 
munkaállomások karbantartási igénye, 4 
felhasználóknak nyújtandó támogatás, § 
ez költségesökkenést ís eredményezhet 

A Novell ZENworks Synergy. május 
tól megvásárolható a cég viszonteladói 
nál és a megoldásszállítókon keresztül. 

CSÓRIÁN 
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IBM oktatás 


,Hókuszban az oktatás. 
apot rendezett az IBM Oktatási Köz- 
pontja. Az előadás-sorozatot Gögge Pé. 
ter, az IBM Global Services menedzsere 
nyitotta meg, aki az IT és üzleti folya- 
matok összeolvadására hívta fel a űgyel- 
met. Míg a régi modellben az IT csak 
háttértámogatást nyújtott, és csupán egy 
szűk kömek kellett ismemíe, addig az 
új, e-business alapú modellben az infor- 
mációtechnológia beépül a fölyamatok- 
ba, Az IBM oktatás, amely egyben inter- 
aktív kommunikáció is, minden területre 
igyekszik segítséget adni. 

Csáti Andrea, az IBM Oktatási Köz- 
pont igazgatója a cég oktatási stratégiá- 
jából kiemelte a tudásbázis és a sebes- 
ség növelését, a szerepek és hatáskörök 
tisztán tartását, továbbá az üzleti ered- 


címmel nyílt ) 


mények alkalmazottak felé való vissza- 
) csatolását. 

Az IBM Global Campus, a cég 
)  intranetes felületen megjelenő, technikai 
tudást közvetítő rendszere több mint 38 
ezer tanfolyamot tartalmaz, és 250 ezer 
regisztrált hallgató használja. Csáti And. 
! rea külön megemlítette a Lotus Leam- 
ingSpace elnevezésű e-leaming keret 
rendszert, amely saját ütemezésű tanu. 
lást, online és offline képzést tesz lehe- 
tővé, valamint biztosítja a virtuális okta- 
tótermek használatát. 

Az IBM Oktatási Központ vezetője 
kiemelte, hogy a Sales Compasc az érté- 
kesítésben dolgozó munkatársak képzé- 
sét segíti, a JukeBox Presenter a termé- 
kekről és folyamatokról oktat, a Man- 
agement Development vezetői kultúrát 
tanít, a Web Lecturés — e-business uni- 
versities pedig az e-business témakör- 
ben nyújt oktatási támogatást. 

zu 


IYT KATALIN 


Informatikai szakképzés 


Bejelentette a Nemzeti Szakképzési In- 
tézet (NSZI), hogy együttműködési ke- 
retmegállapodást kötött . informatikai 
szakmai szövetségekkel és piacvezető 
TT-cégekkel: az Informatikai Vállalko- 
zások Szövetségével (IVSZ-szel), a Ma- 
gyar Elektronikai és Infokommunikációs 
Szövetséggel (MEISZ-szel), a Magyar 
Tartalomipari Szövetséggel (Matisszal), 
valamint a Cisco, a Microsoft, a Novell, 
az Oracle és a Sun magyar leányvállala- 
tával. 

A megállapodást aláírók célul tűzték 
ki, hogy együttműködnek az Országos 
Képzési Jegyzék szerinti informatikai és 
a tartalmilag kapcsolódó szakmastruktú- 
ra körszerűsítésében, az erre épülő új, 
országos felnőttképzési rendszer kiala 


kításában, közös stratégiai javaslatok ki- 
dolgozásában. 

Köpeczi Bócz Tamás. az NSZI főigaz- 
gatója szerint a magyar munkaerőpiac 
számára rendkívül fontos az új technoló- 
giák mielőbbi integrálása az oktatásbi 
A mostani együttműködés eredményi 
ként új típusú szemlélet és gyakorlat va 
lósul meg. melynek során az államilag 
elismert szakképesítések követelményei- 
nek kialakításakor az oktatási tárca fo- 
lyamatosan nyomon követi a gazdaság 
által diktált szakmai elvárásokat. 

7 ZIMÁNYI KATALIN 


Munkában a Döntőbizottság 


Miután néhány héttel ezelőtt tíz alter- 
natív távközlési szolgáltató levelet inté- 
zett Fritehmann Gáborhoz, a Hítközlé- 
si Döntőbizottság (HDB) elnökéhez, a 
GTS.Datanet önállóan ís beadványt jut- 
Jatott. el a HDB-hez, 

A társaság azt szeretné elém, hogy 
betekinthessen a Matáv összekapcsolási 
teferencinajánlatába, még annak elfoga- 
dáxa előtt. A GTS-Datanet — a többi at- 
termatív társasággal egyetértésben — úgy 
tartja, hogy az összekapcsolási referen- 
cinajánlat (RIO) a verseny egyik kulcs- 
kérdése, Ennek alátámasztására a neme 
régiben megalakult Alternatív Távközlé- 
si Szolgáltatók Egyesülete a HDB-hez 
eljuttatott. háttéranyagában azt. szorgal- 
mazza, hogy a HDB szélesebb kört — ne- 


vezetesen az alternatívokat is — vonja be 
aRIO-k kialakításának folyamatába, 

A HDB egyébként a közelmúltban ha- 
tározatot hozott a Vivendi és a Vodafone 
közös ügyében, tájékoztatott a mobil- 
szolgáltató, A Vivendi a vezetékes háló- 
zatról a mobilhálózatba irányuló bevéte- 
lek megosztásával kapcsolatos problé- 
májával fordult a Döntőbizottsághoz; a 
vezetékes vonalról a mobilhálózatra ín- 
ított hívásokért a mobilszolgáltatók ál- 
tal felszámított végződtetési díjak mér- 
tékét és azok jogellenes mivoltát kífogá- 
solta, A HDB április 8-án a Vivendi ke. 
resetét elurasító határozatot hozott, és 
megszlíntette a Vodafone-nal szembeni 


eljárást. 
MALLÁSZ JUDIT 


ÉLEMÉNY 


Kiállítás nélkül 


Lapunk megjelenésé- 
nek napján kellene 
megnyitnia kapuit a 
már több mint tíz év- 
vel ezelőtt szokásba 
jött tavaszi informati- 
kai kiállításnak, idén 
azonban a Hungexpo 
csarnokai (vagy csar- 
noka) üresek marad- 
nak, sőt — bár októberre van egy Ígéret a 
most elmaradt kiállítás pótlására, mégis 
— megtörténhet, hogy az egész 2002-es 
év hazai informatikai kiállítás nélkül 
múlik el. Ez a tény azonban egyáltalán 
nem mondható váratlannak. Már csak 
azért sem, mert a kiállítások helyzete 
évek óta romlik; az eddigi mélypont a 
tavaly kínkeservvel megrendezett Info 
meg az elmaradt Compfáair volt. Mind a 
két kudarcra lehetett valamilyen magya- 
rázatot találni, mostanra azonban végér- 
vényesen kiderült: az eddigi kiállítások 
iránt nincs kereslet. Nincs, aki tovább 
finanszírozza az üres csarmokokat. Hogy 
jutort el ehhez a bukáshoz a sok éven ár 
€lénk informatikai kiál- 
lítási éle? 
Elsőre a válasz egy- 
szerű: egyre keveseb- 
ben érdeklődnek dobo- 
zok iránt, merthogy 
azok a napi munkában 
ís megtekinthetők; kü- 
lönben is, doboz és doboz között nincs 
nagy különbség, a valóságos (belső) kü- 
lönbség érzékeléséhez pedig alkalmat- 
lan egy vásárcsamok, ahol a komoly ér- 
deklődőknek rikoltó zene és prospek- 
tusgyűjtők huda mellett kellene dolgoz- 
niuk. A megoldások sokak érdeklődését 
felkeltenék, de megoldásokat végképp 
nem lehet ilyen körülmények között be- 
mutatni, ahhoz kís terek kellenek, és 
emelt színtű kiszolgálás a kiállítás 
rendező részéről. Vegyük észre ugyani 
komoly vezetőt vagy döntést befolyá- 
soló szakembert nem lehet arra kén; 
szeríteni, hogy sok óráját rászánva kic 
autózzon a város szélére, parkolóhelyérr 
küzdjön, majd sárban gyalogolva meg- 
közelítse a bemutatót, amelyet — bár- 
milyen színvonalasra és szakmaira Szer- 
veztek azok, akik érdeklődést szeret- 
nének kelteni a maguk termékei íránt — 
elnyom a már említett vásári hangulat. 
A Hungexpo ís érezte a nyomást — de 
ha nem érezte volna ís, a szakmai szer 
vezetek, különösképpen az IVSZ képvi- 
selői elmondták, hogy min kellene na 
gyon süngősen változtatnia -, cselekvés- 


re azonban már nem futotta a sok bajjal 
küzdő vásárszervező cég erejéből. Mién 
is nem? Az egyik ok az alkalmatlanság. 
Egy ekkora szervezet — állhat akárhány 
igazgatóságból. és bármily nagy tudású 
szakemberekből — képtelen a folyamatos 
alkalmazkodásra és a gyors reagálásra. 
A másik ok a beruházáshiány. A sivatagi 
körülmények nem egyik évről a másikra 
álltak elő, nem tavaly kellett először no- 
mád körülmények között dolgozni; ez 
mindig is így volt, és a résztvevők min, 
dig ís komfortosabb körülményeket kő- 
veteltek maguknak. Eddig különböző 
okokból, például a magas látogatószám 
miatt a cégek elfogadták a körülménye- 
ket, de érdeklődők nélkül üldögélni egy 
kietlen pavilonban, ez már végképp el. 
fogadhatatlan nekik. Emellen a beruhá- 
záshiány a látogatók életét is megkese- 
rítette, mert az ő autóik is elakadtak, és 
nekik is melegük volt a légkondicioná- 
lás nélküli csamokokban. A tulajdonos 
(vagyis az állam) azonban nem tudott 
) vagy nemis akart pénzt áldozni a körül- 
! mények javítására. 


makiderült: az eddigi 

kiállítások iránt nincs kereslet. 
Nincs, aki tovább finanszírozza 
az üres csarnokokat. 


Arról már ne ís beszéljünk, hogy ki- 
nek mibe került a kényelmetlenség. Né- 
mely piaci résztvevő szerint nincs az az 
első osztályú szálloda, amelynek a bál- 
terme drágább lenne, mint a Hungexpo 
csamokai. 

Szóval bármi ís az ok, idén vélhetőleg 
nem lesz informatikai szakkiállítás Bu- 
dapesten. Ertől persze még nem áll le az 
információtechnológiai. ípar. magyaror- 
szági fejlődése, nem fog senki kívonul- 
ni, bezárni az érdekeltségét, sót ha a 
tavalyi színvonalat vesszük alapul, ak- 
kor a közönség sem bánkódhat, mert 
csak újabb csalódástól kíméli meg ma- 
sát Ment változtatás nélkül a mostani 
szervezet és a mostani keretek alkalmat 
lanok egy, a szakma által ís elfogadott 
kiállítás és konferencia megrendezésére, 

Pedig erre a rendezvényre szükség 
van, Valakinek — vélhetőlég olyannak, 
akinek vannak eszközei ís — újra kell 
"gondolni a célokat, a felhasználható erő- 
forrásokat, s neki kell furnia a felador- 
nak, hogy jövőre ne kelljen megismétel- 
ni a mostani írás címét. 
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IPSeG alapú 


mékeket forgalmazó cégek 
logikai réteghez és hálózati ponthoz adnak 
özöket, a legtöbben mégis az IPSec alapú VPN 
Virtual Private Network, virtuális magánhálózati) 

t t választják, ha biztonságos végponttól 
aposolatot szeretnének kialakítani. 


isági t 


eszzünkben 13 tennék vett 
része a srokászn jellemzőket 
(kezelhetőség. . teljesítmény, 
vállat; képességek) mérő 
1ESZISOLOZZAUNÁLJA TOK együtt 
zsgáló eljárásokkal egészí- / 


műsége miatt nem minden gyártó eszkő- 
ze képes együttműködni a többiekéível 
- noha önmagában mindegyik tökéletes 
protokollmegvalósítás, A VPN-gyártók 
egyik legnagyobb feladata az együttmű- 
ködés megtetemtése. 

Tesztűnk során olyan nagyméretű, 
többkiszotgálós vállalati adatszolgáltató 
hálózatot hoztunk létre, amelyben kap- 
csolókkal, útválasztókkal és tűzfalakkal 
ellátott. adatközpontok és fiókirodák 
kaptak helyet. Azt vizsgáltuk. hogy a ki- 
port VPN-termékek mennyire illeszked- 
nek ehhez, valamint hogy az egyes ter- 
mékeck mennyire tudnak együttműködni 
többiekkel Pontozruk, hogy egy adott 
lermék mennyire képes együttműködni 


Meglepően szoros verseny abakult ki: / 
a végerzdmény szenet a termékek több 
mint fele között egy pontnál kisebb a 
különtség S mivel egyik tertnék sem 
vitte el minden kategóriában a pálmát, 
így nem adtuk ki az abszolút győztesnek 
járó úljat. 

Hiába alkaámazza valamennyi vízs- 
szált termék a VPN titkosításra az IP: 
Secet a szatnányspecifikáció kétértet- 


TERMÉK ÉS TECHNOLÓGIA 


a hitelesítő hatósággal és egy ismert és 
népszerű VPN-ügyfélszoítverrel, továb- 
bá azt, hogy mennyire jól kezeli a kü- 
lönféle VPN-hitelesítő módszereket. Ér- 
tékelésünk azt ís tükrözi, miként visel- 
kedett egy termék, amikor teljes terhe- 
léssel működött 


Együttműködés 


Szinte mindegyik VPN-gyártó lehetővé 
teszi a bake-off típusú együttműködést, 
amikor is két különböző gyártótól szár, 
mazó termék létesít biztonságos kapcso- 
latot. Mi arra voltunk kíváncsiak, mir 
lyen feladatok hárulnak a hálózati szak- 
emberekre, ha több gyártótól származó 
(a továbbiakban: többgyártós) eszkö- 
zökből kell megbízható VPN-hálózatot 
fölépíteniük. 

Ebben a kategóriában az Avaya lett 
a győztes, közvetlenül mögötte végzett 
a Check Point, a Cisco. a Microsoft, a 
Nortel és a Nokia. A Cisco termékének 
telepítési megszorításait túl szigorúnak 
találtuk. A Ciscóé parancssoros telepítő- 
felület; jó néhány hálózatfelügyelő sze- 
retj, de — véleményünk szerint — a VPN- 
tervezők nem találják majd túl komfor- 
tosnak, A parancssoros környezetben 
zajló VPN-konfiguráció kezelésével a 
Cisco rendszerenként csupán egyetlen 
Internet Key Exchange (IKE) irányelvet 
(policyú tesz lehetővé. Ez tesztünkben 
jól működött, mert csak égyetlen válla- 
1at feltételeinek kellett megfelelnie, ám 
ha telephelyenként változna az IKE po- 
lícy, már nem működne jól. Amikor a 
SafeNet ügyfelet is belevettük a tesztbe, 
a Cisco PIX gondban volt; vagy csak az 
általunk megadott irányelv szerint mú- 
ködött együtt, vagy a SafeNect-ügyféllel. 
de egyidejűleg mindkettővel nem. 

Entnust PKI- (public key infrastructu- 
re, nyilvános külcsú infrastruktúra) ki- 


! szolgáló által kiadott dígítális tanúsítvá- 


nyokat alkalmaztunk a hálózati helyek 
hitelesítésére, és azt tapasztaltuk, hogy a 
különféle VPN.-ek különböző módon lé- 
tesítettek kapcsolatot a PKIval, 

A Nortel Contivity 1600 és a Check 
Point VPN-I. módot adnak arra, hogy 
teljes mértékben ellenőrízhessük, ki lép 
be a hálózatba és milyen erőforrásokat 
használ, E két eszközben pontosan meg- 
adhatjuk, milyen tanúsítvány szükséges 
a hálózatba való belépéshez, Ezzel szem- 
ben a Lucent Access Point 1000, a Cisco 
PIX 525 és IOS sokkal lazább hozzáfé- 
rés-ellenőrzést végez: ha egyszer valaki 
megkapja a PKItól a tanúsítványt, bár- 
milyen VPN-kapcsolátot létrehozhat. Ez 
végzetes lehet olyun környezetben, ahol 
nem mindenki ugyanazt a PKIet használ- 
ja, vagy ahol ugyanolyan fontos, hogy a 
dígítális tanúsítványt ki állította ki, mint 
a tartalma. 

A tanúsítvány-együttműködési tesztet 
a Hewlett-Packard VPN Server Ap- 
pliance nem teljesítette. 

A Microsoft. Windows 2000. Server 
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beépített VPN:szolgáltatása és a Lucent 
Access Point felismerte és elfogadia a 
tanúsítványokat, de amikor a többi tanú; 
sítványtámogató termékkel kellett kap- 
csolatot teremteniük, már akadtak. gon- 
dok. Például a Lucent Access Point ese 
tében vissza kellett térni az előre kiosz- 
tott kulcsokhoz (ez a kompatibilitást te. 
kintve jobb, ugyanakkor kevésbé töké- 
letes hitelesítési megoldás), amikor az 
Avaya vagy a Nokia eszközökkel állt 
kapcsolatban; a Cisco. PIX-szel pedig 
képtelen volt az általunk elvárt irányelv. 
nek megfelelő kapcsolatra. 

A HP-nél is merültek föl problémák 
vagy mindig elindította az IPSec bizton 
sági összeköttetés létrehozásának folya: 
matát, vagy soha. Tudvalevő, hogy a 
webhelyek közötti hálózatokban nagyon 
ritkán működnek így a dolgok. Ráadásul 
a külcsoök megváltoztatásakor ai rendszer 
folyton összeomlott 


Vállalati kezelés 


Amikor már tucatnyi vagy még több 
VPN-eszközt telepítettünk a vállalati há. 
lózatba, a konfigurálás és a menedzselt. 
hetőség a legfontosabb kérdések egyike. 
A tesztelt eszközök közül csak három 
gyártónak (Avaya, Check Point, Nokia) 
van olyan grafikus felhasználói felülete, 
amelyik képes a többkiszolgálós, több: 
gyártós VPN-menedzselésre. Megvízs- 
gáltuk, ezek miként kezelik a gyártóspe- 
cifikus eszközöket és hogyan teljesítik 
az általunk megadott együttműködési 
feladatokat. 

Az Avaya és a Nokia kezelőeszköze 
hamar elvégezte a konfigurációt, egy- 
szerű építőelemeket használva a VPN 
hálózati felépítés megadására. Mindket- 
tővel könnyedén hozhattuk létre, módo- 
síthattuk És kezelhettük a többgyártós 
VPN-konfigurációt. A Nokia VPN Policy 
Manager GUI-jal bonyolult felépítés is 
kialakítható, ami többféle topológin - 
csillag. tetszóleges háló, e kettő össze 
kapcsolása és egyedi csatormúk bármely 
két rendszer között. 

A topológiában az Avayá GUI kevés 
bé erős, viszont a háttérmegoldása jobb. 
Ezzel a Lightweight Directory Access 
Protocol- (LDAP-) kiszolgálóra épülő 
termékkel a hálózatfelügyelők a hálózat 
különböző pontjain nézhetik meg, Szef- 
keszthetik és változtathatják meg a beál- 
lításokat, Az Avaya VPN. Manager GUI 
beépített ügyfélkezelő eszközével a tá 
vol hozzáférésű VPN-ek ís menedzxel- 
hetők. Bár a Nortel Contivity 1600 szín 
tén rendelkezik egy hasonlóan jó beépí 
tett eszközzel, az csak egy VPN bizton 
sági átjárót kezel. 

A Check Point VPN.I változata sokat 
fejlődött a beállítások és a kezelhetőség 


/ terén a korábban tesztelt V4.1 GUL-hoz 


képest. A Check Point Policy Editor GUI 
jóval többféle együttműködési bedllíást 
kezel. A szoftvernek. vannak hibái, dé 
már elsósorban a nagy VPN-ekre holyér 
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4 vezetéknélküli hálózatok szabványai, mint az IEEE 802.I1b és a Bluetooth, elsősorban a : 
színvonalára és a biztonságra ügyelnek, és nem megfelelő az ipar ré. 
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Szabvány a vezetéknélküli 
PAN-ok biztonságáért 
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szolgáltatások 


zéről a támogatásuk, következésképp 


túlzottan drágák a drótnélküli kommunikáció igényeinek kielégítéséhez — véli a Network World. 


vezetéknélküli PAN-okhoz 
(personal. arca. networks. 
höz, személyi hálózatok- 
hoz) olyan, új szabványo- 
kat dolgoz kí az IEEE 
302.15 Working Group, amelyek a har 
gyományos 0o8-en (Ouality of Service, 
minőségi szolgáltatás) és a biztonsági 
területeken túl az erőforrás-gazdálko- 
dásra, a méretre és a költségekre helye- 
zák a hangsúlyt. Ennek eredményeként 


speciálisan kíulakítort, kis hatótávolságú 
Ég alacsony költségű drótnélküli szolgál- 
tatások jöhetnek létre. 

Márom fő célja van a munkacsoport 
nak: a költségek és a hatótávolság sáv- 
szélesség egyensúlyának megteremtése, 
a többi. vezetéknélküli eszközzel való 
együttműködés megvalósítása és a bar 
rüngolást lehetővé tévő környezetek bíz- 
tonságának garantálása. 


Vezetéknélküli 
PAN-megoldások 


A 80215 szabvány tartalmazza a ve- 
zetéknélküli PAN-eszközök fizikai és 
MAC- (media necesse control, közeghoz: 
Jáférés-vezérlő) rétegének spocifikáció- 
Ját. A fizikai réteg a 24 gigahortzos sáv 
Jok csatorája közül az egyiken továb: 
bítja az adatokat, A MAC-specifikáció 


az üzenetek formátumát, valámint a ve 
zetéknélküli PAN-ok biztonságos kiala- 
kításának folyamatát írja le, Egy veze- 
téknélküli PAN. (Wireless PAN) háló- 
zatbun maximálisan 255 eszköz üzemel. 
het, s hatótávolsága nem haladja meg a 
10-12 métert. A vezetéknélküli LAN- 
októl eltérően csak az c korlátozott te. 
rületen belül lévő eszközök lehetnek a 
hálózat elemei; és nem definiálja a veze- 
tékes hálózathoz kapcsolódást. 


A WPAN rendszerben egy eszközt ve- 
zérlőnek neveznek ki, az irányítja a 
WPAN-on belüli kommunikációt, Olyan 
jelet küld szét, amivel lehetővé válik az 
eszközök összehangolása, továbbá szét- 
osztja az eszközök időréseit, A WPAN- 
ra. csatlakozni kívánó eszközöknek a 
kommunikációhoz időrést kell kérniük a 
vezérlőtől. A vezérlő hitelesíti az ész- 
közt és kijelöli számára az adattováb- 
bításhoz. az időréseket, Az adatok a 
WPAN-címek segítségével vagy a tel- 
Jes drótnélküli hálózata továbbítódnak, 
vagy egy megadott eszközhöz. 

Mivel az eszközök különféle igénye- 
köt elégítenek ki, a 802. 15 munkacsoport 
többféle. szabványváltozatot dolgoz ki. 
A B02,15.2 a nagy sávszélességű (nagy- 
jából $8 megabít/másodperces), alacsony 
erőforráságényű MAC- és firikai réte- 
gek szabványa, a 802.15.4 pedíg a kís 


sávszélességű (250 kilobitfmásodperces). 
nagyon kis erőforrás-igényű MAC- és 
fizikai rétegeké. 

A költségek minimalizálása, a teljes 
ségre való törekvés és a lapkaméret az 
egész szabványosítási folyamatot áthat 
ja. Az erőforrás-kezelés, a biztonsági al 
goritmusok és a 005 megválasztásakor 
ezeket mind figyelembe veszik, A veze: 
téknélküli PAN kis hatótávolságú kom. 
munikációja szintén költségcsökkentő 
És cróforrás-kímélő tényező. 

Mivel a WPAN-ok dinamikusan vál- 
toznak, a 80215 hálózatok biztonsági 
eljárásai lényegesen eltémek a sokkal 
statikusabb . hálózatokéitól. Emiatt a 
munkacsoport a hitelesítéshez és a kul- 
csok cseréjéhez tanulmányozza a nyil- 
vános kulcsú infrastruktúrát (Public Key 
Infrastructure-t, PKI.1), és korlátozza 


azokat az eszközöket, amelyekkel még 


nem hozott létre biztonságos kapcsolatot 
a kommunikációhoz. 
Ha egy eszközt hitelesített, a WPAN 


többi berendezése megosztja vele a tít 
! kosításhoz és az adatintegritáshoz szük 
séges egységes csoport. (szimmetrikus. 
védelmi kulcsokat. Az eszközök a bizton. 
ságos alhálózatok létrehozásához hasz 
nálharják a hírelesítő módszereket. 


További feladatok 


A szabványok véglegesítéséhez a mun 
) kacsoportnak meg kell oldania az 
drótnélküli eszközökkel való együttmű 
ködési és a különféle $02.15-eszközökét 
is. A 24 gigahenzes sávra már számos 
veretéknélküli szabványt kidolgoztak, 
amelyek néhány területen fedik egy 
mást. A munkacsoport a megoldandó 
feladatokon túljutva teljes, olcsó és ala. 
csony erőforrás-igényű megoldásokat kí 
nál a drótnélküli piac számára. 
Ezek a szabványok várhatóan a har. 
madik negyedévre készülnek el. 
ARI BINGER 
(Network Wartd) 


A h P s zi nt VI sz Egy kevéske szín kétségkívül csodákat művel 
a prezentációval. De milyen áron? 
§ 7 Az iroda minden részén lelassíthatja a hálózati 
az I rodá ba I nyomtatóst, növelheti a költségeket 
6€ Valószínűleg ezzel Önnek is számolnia kell, ha 
nem a hp színes üzleti nyomtatóival dolgozik 
Kimondottan nagy volumenű üzleti alkalmazásokhoz 
tervezett színes tintasugaras nyomtatóink olyan fejlett 
hálózati eszközökkel — pl. beágyazott webszerverrel 
és HP WebJetAdmin szoftverrel — rendelkeznek, melyek 
minden eddiginél ésszerűbbé teszik kezelésüket. 
HP LaserJet kompatibilításuk révén bárhol megállják a 
helyüket, ahol eddig lézernyomtatót használtak 
Ez nem csupán hálózati kezelésükre, hanem alacsony 
költségeikre és megbízhatóságukra is vonatkozik 
Mi mást ís várna az ember a nyomtatópiac első számú 
szállítójától? 


Opcionális ) év goronciabásítés 


e 
hp business inkjet 2200 hp business inkjet 2250tn hp business inkjet 2600dn 
2 fotóminőség színesben, ugyanaz, mint a business inkjet 5 A4 / A34 nyomtatási lehetőség 
lézerminőség feketében 2200 e 150 és 250 lapos 
s moduláris tintarendszer 4 második 250 lapos papiradagolók 
(4 fej 4 4 patron) papíradagoló 6 automata kétoldalas nyomtatás 
s 250 lapos papíradagoló a hálózati csatlakozó a hálózati csatlakozó és HP 
9 lézernyomtatókhoz hasonló 4 PCL5c és PostScript 2 a HP LaserJet kompafbilítás 
gyors nyomtatás alacsony Laserjet kompatibilításhoz e azonos tintarendszer a többi 
költséggel business inkjet modellel 
99.900 Ft — 249.900Ft 499.900 Ft 


(akciós 60) 


A meghírdetett nettó árak tájékoztató jellegűek és a megjelenés időpontjában a www.hpshop.hun érvényesek 
Az ingyenes kiszállításon kivül további szolgáltatásokot nem tartalmoznok. 


Ua 


invent 


zletekkel vagy bemutatóval kapcsolatban hívja a (06-1) 382-1111/0510 számot, vagy látogasson el a www.hpshop.hu címrel 
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Milyen nyomtatót 
vegyek otthonra? 


Szerkesztőségünk telefonján gyakorta fölhangzik ez a kérdés, és a legtöbbször 


agy 
laposan végiggondolva bi- ( sok csak 
helyzete an. 
aki a leginkább meg- ) kenődhet a nyomat). 
f nyomtatót / zemyomtatók lény 
szeretné. kiválasztani;  vi- ) nyomtatnak egy 
szonylag si ártó van jelen a pit 
a, és a legjobbak egy időben többféle 


Ez utóbbinak az 
arázata, hogy másféle 


szükség otthon 


modellt kínálnak a 


nyomtatóra van gyné 
éhez, mint 


fotóminősés 


hány levél papírra 


Éikák, képek gyor 


ásához. Persze a 


1 kielégítenek, ám az 
zívesen fizetnek sokkal 
többet olyan képességekért, amelyeket 
nem használnak 


sot 


zelebb visz a megoldáshoz, ha 
iható a printer majdani fel- 


a vásárlására szánt 
anok, akik szinte ki 
szöveges dokumen 
Nekik a fekete 


nálják 


[ ezen belül a 
minősége, va- 
ezésre álló anyagiak 


szerint lehet továbbgondolni a megol: 
dás, Árban a tiotasugaras az olcsóbb, 
úm az úremeltetése jóval drágább, műnt ! 
egy nagyobb egyszeri beruházást igény- ! 
16 kis lézemyomtatóé. Ez utóbbi mellett ! 
szól az sóótálló beégetett festékű, lézer- 
miníségú eredmény, emit a tntasugara- 


re jobban közelítenek (el 
maszatolódhat, a rácseppenő víztől el- 
Az otthoni lé. 
-sen gyorsabban 
ani tintasugarasnál, 


adásul a havi terhelhetőségűk, a teljes 
élettartamuk is magasabb. Vagyis aki vi: 
szonylag sok szövegoldalt készít, eset, 
leg a dokumentumokat több példányban 
nyomtatja, annak egy kis lézernyomtató 
jobb befektetésnek látszik. 

Lézerminőséget a hagyományos lé: 
zersugárral működő nyomtatók mellett a 
LED-es megvilágítású készülékekkel ís 
elő lehet állítani; az eredmény a papíron 
gyakorlatilag egyforma. Természetesen 
nem lehet egyetlen lézernyomtatót kivá 
lasztani mint legjobbat; hisz akkor a töb- 
bi már nem lenne a piacon. Bár színte 
azonos képességűek az otthoni lézerek - 
hívjuk így. de ebbe a LED-eseket is be- 
leértjük -, a választásban a márkahúség- 
nek is szerepe lehet. 


Tintások 


A lézernyormtatóval a felhasználó le 
mond a színes nyomtatásról, és ez ott- 
hon ís egyre fontosabb igény lehet. A 
többség tehát a tintasugaras nyomtatók 
közül fog választani, mert azzal a gye- 
rekzsúrra a színes meghívót, a weboldu- 
lak színes tartalmát is valóságosan ps. 
Pírra lehet vetni. Rándásul a viszonylag 
nagy piaci verseny következtében az ott- 
honi számítógépek mellé a gyártók ol- 


ót kapcsolják, aki most ,, nyílt levélben" próbál válaszolni erre, 
alábbis fölvázolja a döntésnél figyelembe veendő 


empontokat. 


csóbbnál olcsóbb tintasugaras nyomta: 
tókkal jelentkeznek. Az otthoni szórako- 
zás, munka nem feltétlenül követel meg 
nagy tudású, gyors, csúcsminőségű ké 
szülékeket. Legtöbbször a sebesség sem 
szempont, és a képminőségnél elegendő, 
ha a színes weboldal, a kördiagramok 
színes tortaszeletei, az egyszínű szöveg- 
hátterek megjelennek a papíron. Erre ma 
már a legolcsóbb tíntasugaras is képes. 
Melyik tehát az ideális megoldás? 

A tintasugaras nyomtatás megszületé- 
sekor jó ideig jelentős különbség volt az 
egyes gyártók termékei között: az egyik 


) gyártó termékeit például inkább irodai 


felhasználásnál lehetett jobban haszno- 
sítani, míg a másikat a fotók valósághű 


) előállításánál. Ez a különbség a folya- 


matos fejlesztések következtében egyre 
kisebbé vált, Ma a különféle gyártók 
azonos kategóriájánál az összehasonlító 
tesztekben rendkívül nehéz a tesztlabor 
helyzete: a meglévő igen apró eltérések- 
ből a szakemberek ís nehéz sorrendet 
felállítani (egyikünknek a világosabb 
nyomat, másikunknak az élénkebb szí- 
nek tetszenek). 

Az imént fontos volt hangsúlyozni az 
azonos kategóriát, mert egy-egy gyártó 
akár 5-7 tntasugarast ís kínál egyszer 
re. A belépő szintű készüléket a kezdő 
onhoni felhasználónak szánják: ennek a 
legegyszerűbb a kezelése, de olcsósága 
miatt a képminősége és a sebessége ís a 
leggyengébb, Aki ennél gyorsabb készü 
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léket és/vagy valamivel jobb képminő. 
séget kíván, az a skála következő lép. 
csőfokai valamelyikéről választhat ké. 
szüléket, persze egyre drágábban. Jel 
lemzően u középkategóriától felfelé je 
lenik meg a fotóminőségű nyomtatás le 


! hetősége — gyártófüggő, hogy konkrétan 


mely típustól —. a legkorszerűbb szín; 
kezelési technológiákkal. Emellett a leg; 
több gyártó külön fotónyomtatót kínál 
ezen speciális igények (digitális képek. 
ről papirképkészítés) kielégítésére. A fo. 
tónyomtatókban jellegzetes (bár nem ál, 
talános) a hatszínnyomás, azaz a négy 
alapszín (enciánkék, bíbor, sárga, feke 
te) mellett világosabb enciánkék és vilá. 
gosabb bíbor patronokat is elhelyeznek 
a még inkább valósághű színvisszaadás 
érdekében. A professzionális nyomtatók 
jelentk minden gyártónál a csúcsot 
amelyek a minőségi képnyomtatás mel 
lett mennyiségi dokumentum-előállítás 
ra ís alkalmasak (azaz gyorsak). 


Költségek 


Már többször szóba került, hogy az 
egyik nyomtató olcsóbb, a másik drá. 
gább. Kissé becsaphatja a gyanútlan fel 
használót, hogy a tintasugaras nyomta; 
ták legolcsóbb példányai rendkívül ala 
csony áron elérhetők, mert azoknak az 
üzemeltetése bizony drágább. A jó eset 
ben néhány száz oldal nyomtatására ele- 
gendő patronokat ugyanis viszonylag 
gyakran kell cserélni. így a festékután 
pótlás egy lapra eső költsége lényegesen 
nagyobb. mint a lézemyomtatóknál. 

Ehhez társul még, hogy mivel szinte 
mindegyik új intasugaras nyomtató leg; 
alább kétfejes, a színes és a fekete fes- 
téket egyaránt pótolni kell egy idő után: 
még tisztán fekete szövegoldalaknál ís a 
fejtisztításkor fogy némi színes únta, bír 
zonyos szürkeárnyalatokat pedig a szí 
nekből keveri ki a nyomtató. Az igen ol 
csó nyomtató megvétele után legtöbb: 
ször csak otthon derül ki, hogy a készü- 
lékkel csomagolt festékmennyiség fele 
a patronok kapacitásának. Noha egy l6- 
zernyomtató beszerzési ára a legprofibb 
(tehát legdrágább) tintasugaras nyomta 
tó szintjén van, teljes élettartama során a 
nyorntatásra fordított — a készülék árát 1 
magában foglaló — költség a kisebb tu 
dású, jóval olcsóbb tintasugarasokéval 
vetekszik. 

Az eltérést tovább növeli, hogy az 
igazán fotószerű eredményhez speciális 
bevonatos papírok kellenek a tintasr 
áras. nyomtatóknál. Mindegyik gyártó 
borsos áron kínálja a saját készülékei 
mellé ezeket — a fényes fotópapít, az 
(rásvetíró fóliát, a vasalható matricát. A 
papírválasztásnál érdemes a gyártó aján 
ására tekintettel lenni, mert a gyártón 
ként eltérő tintaspriccelési és színkeze 
Tési technológiák migtt n festékek vegyi 
összetétele igen különböző lehet, tehát 
a legoptimálisabban csak a hozzá ki- 
fejlesztett bevonaton tapad meg, oszlik 
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4. Ugyancsak elmondható a festékek; 
51, hogy javasolt a gyártó saját patron. 
ainak és tintáinak alkalmazása, men 
4 nyo ú rendszer azok összetételé 


re épül, és az eltérő festék képminőség: 
omlást okoz, rosszabb esetben károsíl- 
ja a fűvókákat, ami javítási költség 
gel járhat 
Kevesebb majdani kellékkölts. 
járhat, ha a nyomtató külön fe 
nél az új fej 


mert a cse! 


ként cserélhető patronokra ís, mert pél. 
ha a legtőbb lapon világoskék a ] 


Grepton-sorozat a 
Nagy ívet írt le napjainkra a NET: alig 
két évvel ezelőtt került bejelentésre 
a. Microsoft .NET stratégiája, műkö- 
dése máris olyan előrelépéseket 
eredményezett, amelyek alapjaiban 
változtatják meg a szoftverfejlesztés 


] — technológiáját. A forradalmian új 
kezdeményezéshez magyar szürkeál- 
lományával a Grepton is csatlakozott, 

! s mára konkrét tapasztalatokkal és 

elmélyült tudással rendelkezik az új 

szemléletről. Célunk hogy az eddig 

Összegyűjtött tudás köré egy magyar- 

országi .NET kompetenciaközpontot 

építsünk. 


A megszerzett ismereteket a szakma 
egészével megosztani szándékozó 
könyvsorozat üde színfolt a magyar 
nyelvű. szakmai könyvek palettáján, 
Nem bajnoki fordításról vagy progr 
)  ramozási nyelvioírásról van ugyanis 
) szó, hanem olyan komoly tanulási, 
kutatási munkák eredményeiről, ame- 
lyek egyebek mellett a következő 
1 kérdésekre adnak választ; 
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háttér, az cnciánkék festék kifogyásakor 
u másik két festék maradékát nem kell 
kidobni. A lézereknél szímén lehet spó: 
rolni. Ha 1ó festékportartója és 
fényérzékeny hengere különválasztott, ez 
utóbbit csak többszöri festékutánpótlás 
után kell cserélni. 


Műszaki paraméterek 


Fontos jellemzője a nyomtatónak a sc. 
lában a mechanika pa- 
pírtovábbítási képességét adja meg a 
yánó, 2. otthoni lézereknél jól kö- 
zelíti az oldalak elkészítési idejét, ehhez 
csak a nagyobb grafikák, képek feldol 
gozási ideje járul. A tintasugaras nyom 
tatóknál viszont a leggyorsabb, vázlat 
minőségű szövegnyomtatási időket ad 
ják meg a prospektusok (sokszor a lap: 
behúzás és u kifűzés idejét sem veszik 
bele, a nyomtatás közbeni fejtisztítás 
idejéről nem beszélve). Minőségi nyom. 
tatásnál, grafikáknál a megadottnak Iö- 
redéke a tényl erre a 
nyomiatóválasztási 


sebesség 
1 figyeljünk. 


Mára a nyomtatás minőségének csak 
egyik, bár fontos jellemzője a felbontás. 
A lézereknél most síncs semmi trükk, 
a nagyobb felbontású részletgazdagabb 
képet készít. A tintasugaras készülé 


Microsoft-NET-ről 


. Mitől hatékony, mitől torradalmi 
a.met? 


. Miért tökéletes alkalmazásin- / 
tegrációs eszköz a .net ? ! 


.. Hogyan is működik az internetes 
fejlesztések jövőbeli motorja? ] 


Milyen eszközőkkel egyszerűsíti 
a .NET radikálisan a fejlesztők 
és üzemeltetők munkáját? 


Április végétől kapható a könyvesboltokban, és online megrendelhető 


a www.grepton.hu honlapon (Tel.: 1 204-7730). 
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nél a gyártók különféle színkezelési  csóbbakat kizárólag USB csatolóval 


megoldásokkal (változó cseppmérettel, / szállítják, amellyel a régi számítógépek 

szánrétegzéssel) érik el az optimális nem rendelkeznek. Ugyanígy a pár 

1. mivel a nagy felbontásból ) huzamos illesztő a Macintosbokboz nem 
kapcsolható. 

Arra ís figyeljünk, hogy a választot 


nyomtatónak legyen illesztőprogramja az 
operációs rendszerünkhöz. Az olcsóbb 
lézernyomtatók között fordul elő a win 
dowsos nyomtató, amelyre karaktere 


üzemmódban nci (vagy csak Win 


ablakból) lehet nyomtatni 


Végszó 


Nem könnyű kiválasztani a 
lisabb megoldást. Javasoljuk mir 
a vásárlás előtt al 


ni, mekkora a havonta várhatóan nyom. 


5dó hatalmas adatmennyiség átküldé. ndó oldalak Ezután 
se a nyomtatóba a sebesség rovására ni, erre mekkora összeg áll re 
mehet. Tehát egy gyártón belül a felbon. s ebből adódóan 
táskülönbség ugyan megadja a minőség romisszumok en 
különbséget, de a különféle gyártók ter a lassabb nyomtat. 


1 feltétlenül f 
y fennmaradó típusok közül 
kedvenc g: 


mékeinek összevetésére ez önmagában 
nemek 

Vásárlás előtt fontos megnézni, hogy 
az adott nyomrató milyen csatlako 


rendelkezik. Újabban különösen az ol 


tendő. 


2F2000 
(ame 1016 Bp. Hegyalja út 5. Tel: 448 7700 Fuxcá48 7709 
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sanában az élettudomány 


kutatást 


végzőknek 


jelenti a legnagyobb ki. 
rtelm 

szerve 
ógiai 
1ot; ezzel párhuzamosan az em. 
észségi állapotának javítására szeretnék fől. 
álni a számtalan új területet és tectmológiát. Az 
Hámulatos Az iparág 
például a Compag, 
ikötelezték magukat szu. 
adatbázisok szállításával a hatalmas 
nerikai és féhérjekutatási adat tárolásá: 


niként kezeljék 


ék az akadémiai és ípari 


eteg bi 


tektől származó ret 


klírűkai az 


közül sokan 
máris el 


éséhez 


) Coenpagg az 1990-es évek elején kezdett dolgozni 
tedóguszíkkal emberisejt-genettkai projekten — mend- 
William C, Blak 


a cég nagy teljesítményű számí 

nökhelyettese. Az angliai Sanger 

titut-tal és az Incyte Genomicsszel kötöttek meg. 
dási, mivel úgy találták, a biológia terület 
an szuperszámítógépekre. A Corp 
vezeti 


épekén felei 


n is 
g eszkö- 
utatóknak alkalmazások fejlesz. 
Gamúködört velük a Compag-rendsze- 
rek teljesítményének opnmalizálásában is 


TRENDEK ÉS MEGOLDÁSOK 


Kk, az ar rikai IDG 
Vorld nyomán igyekszünk 


tkozásait. 


atikai vona 


A vállatatnál a Life Sciences Solutions Group kere. 
teín belül dolgoznak az élettudományi szoftvereket 
fejlesztő szakemberek, Ez a részleg felel a síratégiai 
parierkapcsolatokért és köti össze a Compag termék. 
fejlesztési és kutatási szervezeteit az élettudományi 
területen tevékenykedő ügyfelekkel. Létezik egy Üz- 
letfejlesztési csoport ís, amely azokat az induló élet 
tudományi vállalkozásokat kutatja fel, amelyekbe a 
Compag érdemesnek tárt befektetni. 

A tudományág felhasználói egyébként a cég teljes 
lermék- és szolgáltatáskínálatára igényt tartanak. A 
Compag megoldásaiban általában többgépes rendsze: 
rek vagy fürtök, adatkezelő kiszolgálókkat összekap- 
csolt szuperszámítógépek. nagyméretű tárolóhálóza. 
1ok szerepelnek. Az elkövetkező években a cég to- 
vábbra ís Alpha architektúrán alapuló rendszerekkel 
jelenik meg a piacon. Hosszabb távú terv, hogy a 
Sandia National 


boratorieszal, a Celera Cenomics 
szel és másokkal együtt új. szuperszámítógépes archi; 
tektúrákat hozzanak létre az élettudományi kutatások 
számára, A Celera Genomicsszel egyébként a Cormpag 
1998 óta áll kapcsolatban; többek között segített 
kiépíteni számítástechnikai köimyezetüket, amellyel 
megrajzolták az emberek sejtgenetikai térképét 
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A Cray Research, illetve jol 
gyi minisztérium szponzorálta az első giobá 


tődje és az amerikai 


energiat 


lis bioinformatikai konforenciát 1990-ben, A cég tu 
lajdonképpen 2001 májusától van jelen ezen a piacon. 


a nemzeti rákintézet ukkor erősítette meg, ha 
Cray szuperszámítógépeibe építem speciális hardve 
rek a szekvenciális feladatokat ezerszer gyorsabban 
hajtják végre. mint a többiekéi — büszkélkedik Michae 
P. Haydock elnök-vezérigazgató. A Cray a cégen be 
lül globális csoportot hozott létre, amelyben a tém, 
szakértői, programozók, az értékesítést és a szolgálta 
tást végző munkatársak kaptak helyet. 

A Cray SVI termékcsoport nagy teherbírású számi 
épekkel rendelkezik, ilyenek üzemelnek a nemzeti 
rákintézetben, a BioNumerik Pharmuceuticalsnél és 
s ügyfeleknét A legújabb C 
mitógépes rendszert kifejezetten élettudományi célok 
ra alkották meg, s ezt speciális hardver- és szoftverjel, 
lemzőkkel látták el; 2001 novemberében kezdték ér. 
tékesíteni. A hatalmas teljesítményt igénylő szerve 
zeteknek készül a 2002 második felében mes 
Cray SV2. 

A Hewlett-Packard 1997 óta van jelen ezen a pin 
con, s először a kémiai számításokat és a molekula 
modellezést segítő megoldásokat készített. David Va. 
Tenta, a természettudományi piac fejlesztéséért felelős 
igazgató szerint azóta a portfólió kibővült, s a bioló- 
netika, a fehérjekutatás és a bioinforma- 
tíka ís helyet kapott benne, A HP-nek mindazonál 
tal nincsenek specifikus, erre a területre kifejlesztett 
rendszerei és termékei. Ezzel szemben többféle célra 
alkalmas számítógépet terveznek, amelyeket aztán az 
adott felhasználó igényei szerint konfigurálnak. Az 
ügyfelek különböző architektúrákból — PA-RISC, IPF, 
14-32 — és operációs rendszerekből — HP/UX, Linux. 
Windows NT — választhatnak. Az Intellel együttmű. 
ködve fejleszti a HP az IPF architektúrát, s az Itanium 
alapú rendszereket sokféle természettudományos al. 
kalmazással lehet szállítani. 

A HP jelenleg az újrakonfigurálható számítógépre 
összpontosítja fejlesztéseit. A Hewlett-Packard kuta- 
tási részlege, a HP Labs, nemrégiben építette meg 
Genetic Algorithm nevű szuperszámítógépét, amely a 
gyógyszerkutatás területén segíti a biokémikusokat. A 
másik kiemelt kutatási terület a nanotechnológia. Az 
STM (scanning tunneling microscope) segítségével a 
HP Labs lapkaszerű eszközök kifejlesztésén dolgozik. 
Ezek molekulaszálak és kapcsolók kombinációjából 
állnak elő. s kémiai kötésekkel jönnek létre belőlük 
áramkörök, amelyek a jövő számítógépeinek alkotó: 
elemei lesznek. 

2000-ben jött el az ideje, hogy az IBM létrehozza 
élettudományi üzletágát — állítja meggyőződéssel Ca 
roline Kovac üzletág-igazgató. A részlegnek katalizá: 
torszerepet szánnak, ez fogja össze az IBM erőforrá: 
sat — a kutatás, a szolgáltatás és az e-üzlet szakembe 
reit. az adat- és tárolókezelést. u nagy teljesítmé. 
nyű számítógépeket, Az IBM — a kutatások és techno: 
lógiák szemszögéből vizsgálva — tulajdonképpen több 
mint ríz éve érdekelt az élettudomány területén. 1999 
végén jelentette be a Blue Gene projektet. Ennek célja 
a világ leggyorsabb és legnagyobb párhuzamosságú 
számítógéprendszerének megépítése nagyméretű szí. 
mulációs feladatok ellátására 

Az IBM kínálatában szerepelnek nagy teljesítményű 
számítógépek, adatkezelő és adatintegrációs megöl 
dások; nagy teljesítményű tárolókezelő rendszerek; 
elobálís konzultációs, stratégiai erőforrás-kihelyezési 
és implementációs szolgáltatások;  tudúskezelés és 
együttműködő technológiák; e-Ozleti megoldások. 


SVIex szüperszó 


gin, a se 


Jelenleg olyan adat- és alkalmazásíntegrációs meg 
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kk kifejlesztésén dolgoznak, amelyek a tudomá 
vüttműködést, a kutatás-fejlesztést még haté 
abbá teszik. A következő kutatási terület a nagy 
ssítményű információs infrastruktúra: ezek § 
lások a tudósokat segítik az adatok gyors elérésé: 
a és földolgozásában. A harmadik fő irány a szímu: 
jó összetett biológiai-kémiai jelenségek model 
se hatékonyabb gyógyszerek fölfedezéséhez, ki 


ozásához 
A Silicon Gruphics már több mint 15 éve áll kap 
latban több, élettudományi kutatási végző vállalat. 
1. A molekuláris szerkezeteket figyelő első eszköző- 
ket SGI gépeken tervezték. Robert Bishop elnök-ve 


isaz a piacra. 
er az iparág szükségleteit az SGI nagy teljesítmé 
nyű számítógépei, megjelenítő és adutkezelő eszközei 
tól sen kielégítik. Ilyen például az Origin 3000-es 
5 az Ori ek. A Sili- 
on Graphicson belül létezik egy alkalmazásfejlesz 
tő mérnökökből álló csoport; tagjai speciális képzett 
get szereztek az élettudományi-kémniai tudományok 
ímítástechnikai támogatásában, Ők a nyílt forráskód 
eítségével, illetve az SGI független szoftverpartne- 
civel együttműködve állítanak elő alkalmazásokat; 

Az SGI nemrégiben mutatott be egy nagy átbocsá- 
tó képességű bioinformatikai számítógép-környezetet, 
amely egy négyprocesszoros, méretezhető Origin 300- 
as kiszolgálóból, valamint négy alkalmazásból áll 
Más megoldásokat is készítenek erre a piacra, ezekkel 
a teljes fenntartási költséget igyekeznek mérsékelni 
sz ügyfeleknél 


tó szerint cége azért lépett erre 


in 300-as méretezhető kompulei 


Az SGI Japan sok pénzt áldozott Japán legnagyobb 
sejigenetikai kutatására A Kiotói Egyetem kémiai ku- 
tutásokat végző intézetében üzemel az ország egyik 
legnagyobb szuperszámítógépes rendszere; ebben két 
SGI Origin 3800-as található. Az 512 processzoros gép 

ú számí 


a kémiai, a 256 processzoros podig a biológi 
tásokat szolgálja 

A Sun Micrösystems az élettudományi iparágba tar 
tozónak tartja a gyógyszereket, a biotochnológiát, az 
agrokémiát és a speciális vegyszereket. Főként a 
gyógyszerészeti szektor növekvő igényeinek kíci 
tésére hozta létre 1998-ban az élettudományi dívízi 
a Global Sales Organizationön belül — mondja Dirk 
Heyman élettudományi igazgató. Akkor kezdtek a fo- 
gyasztási cikkeket és a gyógyszereket előállító szer 
vezetek új módszereket bevezetni és érdeklődni a há. 


1 


lózatok iránt 

Erre a feladatra egy csoportot jelöltek ki, amely 
hardver: és szoftvergyártókkal együtt végzi a fejlesz- 
tést. A Sun egyébként hosszú ideje áll kapcsolatban 
kiváló megoldásszállítókkal, s immáron négy éve ki 
emelt fon ságúnak tart: 
kat. A stratégiai területekre külön értékesítési részle 
geket állítanak fel világszerte. Szövetségek és szabvá- 
nyok (például I3C és Autoll) kidolgozásában is nészr 
vesznek. 

A Sun ezenkívül gerinchálózati infrastruktúrát. we: 
bes szolgáltatásokat és megjelenítőtermékeket szállít 
Elettudományokkai foglalkozó szervezeteknek, Saját 
tulajdonú. iPlanet cégükkel, valamint partnercikkel 


élettudományi kutaláso- 


(szoftveres, gyógyszerészeti és biotechnológiai 


Molekulamodellezés és kvantumkémia 


Tavaly márciusban a Compag Magyarország két szu- 
perszámítógépet adományozott több mint egymilliárd 
forint értékben az Eötvös Loránd Tudományegyetem- 
nek és a Budapesti Műszaki Egyetemnek, Az eltelt 
ogy évben a gépeket használó kutatók számos hazai 
És nemzetközi kutatás-fejlesztési projektekben vettek- 
vesznek részt. 

A. BME vegyészmérnöki kara kvantumkémiai, szá. 
mitásokra gépet. Ennek s0- 
rán a Gaussian nevű programcsomagot alkalmazzák. 
NA projekt célja, hogy elméleti számításokkal határoz; 
zák meg a molekulák szerkezetét: miként helyezked- 
nek ela molekula atomjai a rérben egymáshoz képest, 
milyen erősek a kötések, milyen energiájú fénykvan 
tumokkal gerjeszthető a molekula, milyen a moleku: 
lán belüli töltésetőszlás stb. A számítások eredményeit 
összevethetik a vizsgált anyag különféle spektrumaű 
A kémiai reukciókat ugyancsak a G 
ram segítségével modellezik, más programokkal pe: 
díg gyógyszerek hatását lehet modellezni úgynevezett 
molekuladínamúkai számításokkal, 

A BME kvantumkémiai vizsgálatokhoz ís használta 
x szuperszámítógépet, Ezen belül három téműval fog 
lalkoztak, Vízsgálták a foszfortartalmú heterociklusos 
vegyületek különböző szerkezeti izomerjeinek stabil; 
tását. Formaldehid:származékok dimerképződését ís 
vizsgálták, amelynek során különböző dimet k ener: 
€rtikai, szerkezeti és elektronsűrűség-eloszlási jellem- 
zőit határozták meg, A harmadik terület a komplex; 
képzés energetikai és szerkezeti paramétereinek vizs: 
Kálam volt, 

Az ELTE természettudományi karára telepített 
Alpha processzoros Compag szerveren a rendelkezés- 
Te álló kapacitás legnagyobb részében (több mint 80 


val, jusstán prog 


százalék) elméleti kémiai számításokat futtatnak. A 
legtöbb kutató által használt alkalmazás ítt ís a Guus- 
sian kvantumkérmiai programcsomag; ez a program a 
szerver Tru64d Unix operációs rendszere által biztosí- 


tott OpenMP környezeten fut. A különböző típusú 
kvantumkémiai számítások különféle igényeket tá- 
masztanak, így hasznos a nagyméretű, párhuzamos 
(RAID) szervezésű átmeneti háttértár (scratch tertt- 
le, A gép terhelése folyamatosan nőtt, a kihasznált 
ság ma átlagosan 300-400 százalék. 

Ezenkívül molekulamodellezési projektekhez hasz 
nálta ki az ELTE a szuperszámítógép adta lehetősé- 
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ekkel) együtt teljes megoldásokat kínálnak, Hardve. 
reik közét szerepelnek tárolóhálózatok (SAN). csúcs: 
teljesítményű kiszolgálók. adatbázis-ki lók, a 
nagy erőforráságényű számítástechnika és a nagy tá 
rolók igényeit kielégítő termékek. A Sun részt vesz az 
imtelligensobjektum-tochnológiák és 


zolg 


zabványok 
(AutolD) fejlesztésében is. A teljesen nyílt szabvá: 
nyokon alapuló AutolD segít 
szervezetek kutatási és fejlesztési munkáját 
ID-vel termékeket és szolgáliztások: 
ni. A klinikai gyakorlatban például elengi 
a tökéletes diagnózis felállítása Az AutolD se; 
ségével diagnosztikai eszközöket tölthetünk fel a ki 
nikai hálózatra. amivel elérhető, hog 
mékek a megfelelő orvoshoz és beteghez kerüljenek. 

A Sun akadémiai, biotechnológiai. fc 


a természettudományi 


Z Auto- 


lehet összeköt 


a megfelelő te 


gyasztási 


gyógyszerészeti termékeket előállító vállalatokkal áll 
kapcsolatban. Az együttműködési pa 
letta széles: a partnerek között sz 

pelnek. bioinformatikai cégek 
ian, . DoubleTwist) 
(3C) és az AutolD központ. 
világ negyven legnagyobb vállal 


(Cap. 


kanzorciumok 


mely a 


képvisel 
ÖSSZTALLTOTTA MÁRTONTTY ATTIA 


get. Részletekbe menő magmágneses rezonanciás 
(MMR) kémiaieltolódás-számításokat végeztek 
és közepes méretű peptidmodellekre. A modellszámi 
tások célja olyan, merőben új kísérleti szerkeze 
gálati elgondolások számítógépes tes ami fe 
hérjék térszerkezetének direkt kísérleti meghatároz: 
sát tennék lehetővé MMR-mérésekkel. 

Vizsgálták a prolinnak — a fehérjét alkotó aminost 
vak egyikének — a potenciális energia-hiperfelületét 
közepes és magas szintű elektronszerkezet-számítá 
sokkal. A vizsgálatsorozat elvezethet a természetben 


előforduló aminosavak szerkezetének jobb megérté 
séhez, valamint támogatja a világűrben az élet nyomai 
után kutatók vizsgálődásait 

Tanulmányozták a szerves és szervetlen kémiában 
egyaránt rendkívül fontos szerepet betölti 
zett SN2 kémiai reakciók energetikáját megfelelő mo. 
dellvegyületekre, A rendkívüli számítási teljesítőké. 
pességet igénylő módszer az általa számított tulajdon: 
ságokra a kísérleti pontosságot megközelítő, 
esetekben azt meg is haladó eredményekei ad, í 
reakciók lefolyásának teljes megértését eredményezi 
A szuperszámítógépes rendszer nyújtotta számítási 
kapacitás kihasználásával tervezik ezen vizsgálatso- 
rozat kiterjesztését mikroszolvatációs modellekre 15. 
amelyek az élő szervezetben lejátszódó folyamatok 
pontosabb modelljét adják. 

A BME szervetlen kémiai tanszékének kutatási té 
mája a szacharidok és glikopeptídek konformációs te 
rének meghatározása. A konformációs tér elemeinek 
ismeretében hatásmechanizmus- és molekulatervezési 
feladatok oldhatók meg. A téma érdekességét az adja, 
hogy a legújabb kutatási eredmények szerint a szer 
vezetben az immunrendszer felismerőképessége 

mellyel az idegen sejteket megkülönbözteti a saját 
sejtektől — több esetben bizonyítottan speciális eli 
koproteinek kötődésével magyarázható. 

MÁRTONPET ATTHA 
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Kockázat nélkül 


Hitelintézetek számára versenyelőnyt jelenthet, 
ha gyorsan és pontosan mérik fel potenciális 
vagy már meglévő ügyfeleik hitelkockázatát, 


Enélkül u. 


janis a bankok ügyfeleik fizetésképtelenné 


válását kockáztatják, vagy kimaradnak a bevétel 


növelésének lehetőségeiből. 


hitelezés az elkövetkező öt 
évbena banki szektor egyik 
legdinamikusabban. növek- ) 
vő területe lesz. Erús ver- 
seny várható, hiszen nem- 
csak banki, hanem biztosítói, speciális 
pénzintézeti, esetleg (kiskereskedelmi 
szereplők is a piacra lépnek. A piac mé- 
rete nagy lehetőséget rejt magában, mi- 
vel a magyarországi lakossági adósság- / 
állomány aránya a jövedelmekhez ké 
pest töredéke a nyugat-európai átlagnak. 
A verseny egyik új dimenziója — az ár- 
és az elérési mellen — a hozzáférési ver- [ 
seny. Ebben jutnak fontos szerephez a 
közvetlen értékesítési megoldások (ala 
csony kockázatú ügyfélcsopartok direkt 
megkeresése), a gyors hítelelbírálás, a 
rövid ügyintézési idő, az egyre kifino. 
bb szoring-eljárások, a saját ügy- 
fél-adatbázisra épülő ajánlások és a ter- 
mékfejkesztések. Külcsszerepűk miatt a 
hiteltermékek képezhetik a keresztérté- 
kesítések alapjár — például kapcsolódó 
Cletbaztosítási termékekkel. 
Az Únálló hitelintézetek ís nagyobb 
versengésre késztethetik a pérzintézete- 
Ebben a versenyben a gyors, pon- ] 
bözeletbírálás az ügyfélszerzés egyik 
fons esiköze lehet. $ ha a bank már 
megszerezte 37 ügyfelet, logikus lépés, 
hogy a középpontba ís állítsa. Ez a hosz- 
szú távú, jövedelmező bhitelkapcsolar ! 
kialzíkízásámak záloga, így nem megle- 
pé. ha fölértékelődik az ügyfélminősítés 
szerepe 
Azzzzik érdekében, hogy a hitelek el- 
begyezéséről megfelelő döntést hozhas. 
sznak, a pénzintézetek gyakran fordul- 
mak még ma ix külső tűtelképesség-mo- 
éellező; szolgáltaákboz. Sajnos a külső 
pornczási modellek általános scarecár 
dokra építek, lassan lehet a gyakortas- 
ba ázáltetni. és ugyancsak lassan megy 
végbe az alkalmazkodás az örökké vál 


Ezén javasolják egy ideje fokozottan 
szakemberek a saját hítelpontozási 


pontozására, értékelésére. Szerepe kelt- 
tősz egyrészt csökkenti a kockázatot az 
zal, hogy becslése gyors. hatékony, pon- 
tos modellezésen és kifinomult statiszti- 
kai eljárásokon alapul. másrészt az elfo- 
gadási arány optimalizálása révén növeli 
a hitelintézet piaci részesedését s megőr- 
zi nyereségességét 

A megvalósítás során először adattár 
házat vagy adatpiacot kell létrehozni; ez 
garantálja az adatok elérését és integrá- 
lását. Az adattárház kiaknázása adatbá- 


nyászartal (data mininggal), lekérdezé- 
sekkel, riportok (reportings) és egyéb 
amalitikus alkalmazások . segítségével 
történik. Saját modellt egyébként azért 
érdemes fejleszteni, mert a hírelpon- 
tozás ügyfélspecifikussá válik, a hitele. 
zési és marketingpontszámok kombínál- 
hatók, s általa támogatható az ügyfélre 
összpontosító stratégia Előnye még a 
sajár modellnek, hogy a híteltermékek 
mindegyikére (az áruhiteltől a lakáshíte- 
lekig) egyedi pontrendszereket lehet fej- 
leszteni, továbbá nyomon követhetjük a 
poruozást, és ahol kell, rugalmasan be- 
avatkozhatumk. Az sem hátrány, ha a 
stratégiai információk házon belül ma- 
radnak, 


Amikor a CIB Bank elindította a (a- 
kossági hitelezési rendszert, az ügyfelek 
hitelképességének megállapítására egy- 
szerű, ,házílagos", ám nem minden ta 
pasztalat nélkül összeállított pontozási 
technikát. alkalmazott. Ebben a szűrő- 
rendszerben olyan paramétereket állítot- 
tak be, amilyeneket a scoring rendsze. 
rekben általában felhasználnak — muta- 
tott rá Csikós Csaba, a CIB lakossági hí- 
telezési főosztályának vezetője a nem 
ís olyan régmúlt banki egyenvilágára. A 
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szakember szerint ezek az adatok — pél- 
dául a családi állapot, az életkor, a jöve- 
delem — mutatják a leginkább, hogy va 
lakiből jó adós lesz-e vagy rossz. Ezeket 
a szempontokat akkoriban még nem sú- 
lyozták. 

A pontozási rendszer kiválóan műkö. 
dött, egyetlen baja volt csak: nem lehe- 
tett vele eléggé differenciálni az ügy- 
félkört. Egyrészt kevés paraméter szol 
gált annak megállapítására, hogy valaki 
jó vagy nem jó adós, másrészt az adott 
hiteltermékekkel megcélzott, speciális 
ügyfélkörhöz kalibrált modellre lett vol- 
na szükség. Ez akkor derült ki, amikor a 
házon belüli elemzések során bizonyos 
paramétereknél magas pontszámot kap- 
tak a rossz adósok. Érezhető volt tehát, 
hogy az egyenlő súlyokra osztott para- 
méterek vizsgálata nem teljesen megfe 
lelő, Ez persze még távol állt attól, hogy 
a bank az egész rendszert rossznak mi- 
nősítette volna; mindössze arról volt 
szó, hogy ez a pontozási szisztéma nem 
elég hatékony, mivel számos olyam ké- 
relmezőt ís elutasított, akik finomabb 
vizsgálattal jó adósoknak bizonyultak 
volna. 

Amikor fölmerült az igény egy rugal- 
masabb scoring rendszer iránt, a pénz- 
! ügyi megoldásokat ís szállító SAS már 
bent volt" a bankban, ugyanis nem sok- 
al korábban a CIB az ő rendszerüket 
kezdte használni monitoring és vezetői 
információs (MIS) célokra. Kézenfek- 


vőnek bizonyult, hogy a hitelpontozásra 
ís a szoftverház megoldását használják 
fel. Először egy korábbi folyószámla-hi- 
teles portfólión tett próbát a bank — ez 
a statisztikai modul bevezetése volt -, 
s miután megfelelt a várakozásoknak, 
2001 júliusában megszületett a döntés 
a modell elkészítéséről a személyikől- 
csön-állományra. A bevezetés eredmé- 
nyeként sikerült emelni a jóváhagyási 
állományt, s a bank kockázati alapú ára- 
7ást ís be tudott vezetni, 

A SAS-modell jóvoltából a jövede 
lemfaktor akár kikapcsolható a hítetbí- 
rálatból, szerepét a többi paruméter ve. 
Szi át; ekkor lényegében azt figyelik, 
milyen mértékben dúsul fel azokban a 
rosszak aránya. E módszerrel a hítelkár- 
tyarigényléskor csupán megbecsülik az 
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ügyfél kereseti viszonyaút, a hitelképes- 
ség kiderülhet a domográfini paraméte. 
rekből ís. 

A paraméterekből felépülő scorocar 
dok egyébként adott társadalmi rétegre 
készülnek; ha a bankban c rétegtől lefelé 
vagy felfelé eltérő, nagyszámú ügyfél. 
kör jelenik meg, a modell már nem szűr 
pontosan. Ennek a jelenségnek a kikü. 
szöbölésére folyamatosan figyelni kell 
az adott populáció stabilitását, s minden 
hónapban hozzámérni ahhoz a mintá- 
hoz, amelyen a pontozási rendszert ki. 
fejlesztették. A pontsávonkénti eltérése: 
ket populációs stabilitási indexben feje 
zik ki, s huez eltér a bank által megálla- 
pított benchmarktól. meg kell nézni, mer 
lyek azok a paraméterek, amelyek alap- 
ján az ügyfelek az átlagnál magasabb 
vagy alacsonyabb pontszámot kapnak, 
Egyhavi eltérés esetén még nincs külö. 
nösebb ok az aggodalomra, de ha már 
három hónapon keresztül tér el jelentő- 
sen a populáció, változtatni kell. Ez 
vagy marketinggel történik, vagy az elő- 
minősítő paramétereken módosítanak — 
például a minimuméletkoron, a minimá- 
lisan elvárt jövedelmen és így tovább. 
Ha ezek sem működnek, meg kell nézni, 
lehet-e változtatni valamit a scorécardon 
— ismertette a következő lépést Csikós 
Csaba. 

Az például önmagában véve még nem 
rossz, ha a megcélzott rétegnél maga- 
sabb átlagjövedelmű ügyfelek áramla- 
nak be, hiszen ők átlagban 
jobban fizetnek; problémát 
okozhat viszont a fizetési 
hajlandóság. Ha ezeket az 
embereket olyan  scoring 
modellel mérik, amely ala- 
csonyabb jövedelmű réteg- 
re van kalibrálva, előfor- 
dulhat, hogy közülük rúl 
sok hitelkérelmét utasítják 
vissza. Ha egy banknak str 
bil az ügyfélköre, általában 
nem következik be olyan 
elmozdulás, amely straté- 
giaváltásra késztetné a pénz 
intézetet — például olyan 
helyeken kell fiókokat nyit: 
ni, amely addig meg sem fordult a veze: 
tók fejében, 

A SAS hítelpontozási megoldásával 
(SAS Knowledge Solution for Credit 
Scoringgal) kapcsolatos konzultációt a 
KFKL ISYS végezte a SAS Enterprise 
Miner adatbányászati szoftverének se 
gítségével, lehetővé téve ezzel n cso" 
portképzést (interactive grouping node- 
00, a scorocard:-fejlesztést (scorccard 
node-o1), illetve a karakterisztíkák elem 
zését (score analysis nöde-ot), A kezelő- 
felület felhasználóbarát, a használónak 
nincs szüksége programozói ismeretek- 
re. A hitelpontozási rendszer jóvoltából 
lényegében néhány ember rövid idő alatt 
központosítottan elbírálja az egész fók- 
hálózat hitelígényét. 
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TRENDEK ÉS MEGOLDÁSOK 


600 pontig. Minél több pontja van vala- ( melte ki következő ügyfél-akvizíciós 
kinek. annál jobb adósnak számít. célként. A bank ilyenkor legfeljebb na: 

A következő lépcsőfok azoknak a tő- ) gyobb céltartalékot képez. s magasabb 
réspontoknak a meghatározása, amelyek. / kamatra adja a hitelt, 


A jó, a rossz és 


a Scorecard 


Ami régen hetekig tartott, ma öt nap alatt elintézhető 


éhányszor előfordul az em 
ber életében. hogy valami 
lyen áru — autó, ingatlan 
stb. — megvásárlásához hí- 
úd telt kénytelen felvenni. A 
hőskorban" bementünk az OTP-be, 
corban álltunk az űrlapokért, bazavittük, 
kitöltöttük; ez körülbelül egy napot vett 
igénybe, Másnap bementünk a munka- 
helyünkre, s a pénzügyesektől kercset- 
gazolást kértünk. Jó esetben egy órán 
belül megvolt a dokumentum. Ha nem, 
egy nap múlva mehettünk vissza az íga- 
zolásért. Mindezzel párhuzamosan elin- 
dítonuk a kezesprojektet is. Felhajtot- 
tunk két rokont, akik, ugyancsak kere- 
setigazolásokkal vagy nyugdíjszelvény- 
nyel fölfegyverkezve, hajlandóak voltak 
nekünk elhinni, hogy rendesen fogjuk 
fizetni a törlesztőrészfeteket, 

A következő logisztikai lépés a kér- 
vény beadása volt, azzal súlyosbítva, 
hogy időpontot kellett egyeztetni a keze- 
sekkel az OTP színe előtti megjelenésre, 
Ez is igénybe vett pár napot. Ha minden 
stimmelt, egyeztek az adatok, már csak 
azt kellett. megvámunk, míg a bank, 
újabb hosszú napok alatt, jóváhagyja ki 
relműnket. A bírálat ideje persze attól 
függött, melyik fiókba mentünk be. mi 
lyen ügyintézőt fogtunk ki s ő aznap mi- 
lyen Tábbal kelt. Mert ha ballal, belekö- 
tött még az élő fába ís. Summa summa- 
rum, néhány hét alatt hozzá is jutottunk 
az áhított összeghez. 

Nos, ami volt, az volt, a múltat sze- 
rencsésen bezártuk a Bürokrácia Házá- 
ba, Ma mintegy öt banki nap alatt hoz- 
zájutunk a kölcsönhöz, s ennek az idő- 
nek ís a 99 százaléka a még mindig nél- 
külözhetetlen adminisztráció, Ha míind- 
cz nem lenne, akár már másnap, azaz a 
következő banki napon, számlánkon is 
lehetne az igényelt pénz. E gyorsaság- 
ban döntő szerepet játszik az informati- 
ka, közelebbről a különféle hítelponto- 
zási (scoring) szoftverek, amelyek jó- 
voltából a scorecard (ponttáblázat, pont 
rendszer) néhány másodperc alatt kide- 
ríti, jó adós-e az ügyfél. 

Ennek a másodpercnek u kedvéért 
sznnban megelőzőleg néhány adatot be 
kell vinni a programba. Ezek az infor- 
mációk — amelyeket jellemzőknek, szak- 
kifejezéssel karakterisztikának hívnak — 
egyrészt a hiteligénylő űrlap demográs 
fini adatníból, másrészt a bank már meg- 
Jévő, ügyfélre vonatkozó, úgynevezett 
"ranzakciós . adataiból . származnak, A 


scorecard lényege ugyanis, hogy a bevitt 
jellemzők alapján egyetlen pontot rendel 
az igénylőhöz, mintegy rangsorolva őt, 
s ebből a bank eldönti, ad-e hitelt vagy 
nem. Olyan jellemzőkről van szó. mint 
életkor, családi állapot. lakhely, a lakás 
tulajdonviszonyai, iskolai végzettség. 
munkahely, beosztás, jövedelem, érvé- 
nyes biztosítás, fennálló más tamozás, 
számlák más banknál. Előny, ha a kérel- 
mező pénzügyeit a szóban forgó bank 


ÉLETKOR 


intézi, ugyanis ezekből a tranzakciós 
adatokból már lehet bizonyos következ- 
tetéseket Tevonni a leendő adós fizetési 
szokásaira vonatkozóan. 

A 20-30 demográfiai és a tranzakciós 
adatból statisztikai modellezéssel adat- 
bányászati szoftver választja ki a rele 
váns 4-5 jellemzőt, amelyek leginkább 
magyarázzák, hogy valaki jó vagy rossz 
adós-e, Ehhez viszont az kell, hogy a 
rendelkezésre álló történelmi adatokból 
a szoftver megjelölje az elbukott hítele- 
ket, illetve a rossz adósokat, § ezekből 
stanulja meg" a rossz és a jó adósokra 
vonatkozó jellemzőket. Ezekkel a jel- 
lemzőkkel. aztán a program összehar 
sonlítju a konkrét kérelmező jellemzőit. 
Kissé. elvontabban: nagy mennyiségű 
adatból következtetnek trendekre,. A sta- 
tisztikai modellezés úgynevezett logisz- 
tikai regresszióval történik; ez azt mu- 
tatja meg, hogy a bevitt változók egy 
adott. célváltozót mennyire. magyaráz 
nak. A regresszió eredménye egy súly- 
szám, s a scorecard ezt a súlyszámot 
könvertálja át egy skálára — pélktául 0-tól 


jellemzően. magyaráznak. Például az / 
életkorváltozóknál az érdekli a bankot, 
hogy hol vannak homogén csoportok; 
kihozza, hogy a 25 év alatriak rossz adó: 
sok, s ez a csoport kevesebb pontot k: 
mint az idősebbek. A saját pontrendszet 
nek az az előnye a vásárolttal szemben, 
hogy segítségével az ügyfél jellemzi 
ből rugalmasan alakíthatók a határok ís: 
például tömegbank esetében lehet 100 
ezer forintos havi jövedelem is a jó adós 
kritériuma, míg egy exkluzív banknál 
500 ezer alatt szóba sem állnak az em- 
berrel. Az sem jó. ha valaki egyedülálló; 
ha házas, kedvezőbb elbírálásra számít- 
hat. Ezek a változók egyébként kíválóan 
alkalmasak  előszűrésre: egyszerűsített 
scorecarddal a banki ügyiméző még az 
előtt el tudja dönteni, hogy foglalkoz- 
zon-e a kérelmezővel, hogy kítöltetné ve- 
le az igénylőlapot. 

A pontozási rendszer lehetőséget ad 
arra, hogy az éles határok közti bizony. 
talan területre eső ügyfeleket egyedileg 
bírálják cl. Ezeket a csak kícsit kockáza- 
1os igénylőket azért érdemes beengedni, 
mert a bank esetleg ezt a csoportot sze- 


Bálna 


ISDN kommunikációs rendsze! 


kapgscti 


Az adatok megadásakor nem érdemes 
hazudni, mert nem ismerjük a bank el 
lenőrzésének és szempontjainak logiká 
ját. Ha például a valósnál nagyobb jö- 
vedelmet írunk be, abban a hiszemben. 
hogy ez garancia a kölcsön elnyerésére, 
alaposan tévedünk: egyrészt nem a ma. 
gas jövedelműek a jó adósok. másrészt 
ez a változó nem az elsődleges szem. 
pont a hitel elbírálásakor. Olyannyira 
nem, hogy az újabb pontrendszerek ki ís 
hagyják a jellemzők közül, Ehhez Ma 
gyarországon az ís közrejátszik, hogy az 
ellenőrízhető beín kereset (a bankok fel; 
hívják a munkahelyet!) nem azonos a 
valódi jövedelemmel. Ha tehát valódam 
állítunk, a bank ezt észreveszi. § rossz 
pontot kapunk. Ha valaki notórius hazu 
dozó. rásdásul a hítelt sem akárja tör 


! leszteni, feketelistára kerül — hivatalo- 


san ezi egységes adósnyilvántartó rend 
szernek hívják —, s ezt a bankok körözik 
egymás között — kivéve a többinél nagy 
ságrendekkel nagyobb ügyfélkörrel ren: 
delkező legnagyobb hazai pénzintézetet, 
amely kotlósként ül a list 
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ján. 


kapsch77? 


2  Ericssón € gat ,Tavasz" 


Kis- és középvállalataktigyelmébe! 


A tavasz a megújulás ideje a természetben. ., 
... és ittaz ideje, hogy az Önök vállalati kommunikációja is megújuljon 
különleges tavaszi akciónk keretében! 
Változtassa világszínvonalúvá üzleti kommunikációját - 
lépjen átaz ISDN világába velünk - most! 


A BusinessPhone , Tavasz" csomag ajánlata: 


A41SDN alapcsatlakozás, 12 analóg valamint 8 digitális mellék számos 
különleges szolgáltatás elérésére - kedvező áron! 

Professzionális, bővíthető rendszer - induló kiépítésbent 

Atelszerelt rendszerek bővítéséhez további kedvezmények! 


"Bővebb információ a (061) 372 6437 telefonon. 
E-mail: laszlo.zahalkai 


lakapsch.net 


5 és máris a Jövőben vagyunk! 
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Hogyan mobiloznak. 


a jövő gazdasági szakemberei? 


reti azt. A nem mobílozóknak 


úl drága lenne 


zázaléka 2000-ben 


minden ötödik 


a készülékek a 
uk közel 50 százalék. A továb 


ítötték ki, Mallász Judit 


bi sorrend: Siemens, Er 
tor Sony 


son, Alcatel, Panasonic, Mo. 


A felmérés jól mutatja, hogy a vizsgált csoportnál 
korlátozott az az összeg, amit havonta telefonálásra 
jákok 30 százalékának hav 
lája nem éri el az 5000 forintot 
rdezettek közel 62 s; 
SMS-t, 68.6 százaléka pedig legalább egy üzenetet 
kap minden nap, Közel 40 százalék azok aránya, akik 


).§ üzenetet küldenek méltó, hogy 


költhet. A 


telefonszám. 


A megi zaléka naponta küld 


Figyelemre 


a vizsgálatba bevont diákok egytizede naponta több 
mint 10 SMS-t küld (/. 


2. ábra), 

adó főiskolások és egyetemisták több mint 
kétharmadának nem WAP-os a készüléke (ez a vásár. 
lások idejéből ís adódik). De vajon használják-e a 
WAP-ot azok, akiknek készüléke ezt elérhetővé teszi? 


Nem nagyon, mutatja a felmérés. Csupán minden öö. 


SZÁMÍTÁSTEGMNIKA 7002. Mi 


mindössze 1 


lik 


gkérdezett WAP-ozik, és ázal 
rendszeresen. Mindazonáltal a WAP hat 


latához való hozzáállás nem mutat c 
gatív képet. Arra u kérdésre 
muk. használnák-e a WAP-ot 


negyede v 


egyértelműen n. 
hogy ha lenne rá alk 
a diákok több mint c 

aszolt igennel, 37 sz 


g bi 


lékuk nemmel, 
onytalan. A véleményekb 
yezőként hat a WAP lassú: 


el járó magas költségek 


fennmaradó rész ped 
kiderül, hc 


y riasztó I 


NAPONTA HÁNY SMS-T KÜLDESZ? 


1.2 425 655-10  10€ nem minden nap 


Kr 


1. ábra 


NAPONTA HÁNY SMS-T KAPSZ? 


VA 143 


UR 1-2 WR2-s 5950 7 10 nem minden nap 


forráv: Vónline KA 


2 ábra 


Azt ís megkérdezték a fiataloktól, hogy miként fo. 
gadnák a mobiltelefonjukra érkező reklámokat. A vá. 
abba, 


teket küldjön a számára. A szóban forgó fiatalokat 


kább a mozival, a filmmel és a bulizá 
latos témák érdekelnék. 


sal kapcso: 


sport 

könyv 6 ag 
FREE ána stláő 3296 
internet 17 249 
autó 1999. 
szépségápolás 1896 
telekommunikáció 1699 


JAYÍTASTEONNI 


kutatás az intemethasználati szokásokra is k 7.6 százaléka vásárolt v Az énntetteknek 5 
A válaszokból kiderül, hogy a diákok fele napon. ben, és ezek fele mindi y alkalommal. A tranz odafigyelmiűk 
ábbi egyharmada hetente több rant ezik akciók többsége kis énékű (főként koz x A hc 
a). Legtöbben (49 százalék) az iskolai és koll k k. CD-k, DVD-K). Az ám ellenértékét ed k k 
peken, további 33 százalék otthon, 13 száza. utánvéttel fizeuék. Akik nem vásároltak még á ronuk r k 
1íg munkaholyén kapcsolódik a világhálóhoz inte fő indokként az online vásárlás bonyolult.) SMS és az e-mai k 
gát, 1! tonság hiányát jelölték m b BI Az új; 5. 
MILYEN GYAKRAN INTERNETEZEL? 8 Hő M cigszk 


keting eddigi törvényes gyakorlatától, hívja fel a ; " 4.lár 
figyelmet a Direkt Marketing Szövet k k 
k alapja a 2002. január 18-án él alapján kül k, mi 
nikus kereskedelemről törvén; k 
AZ UTÓBBI EGY ÉVBEN HÁNY ALKALOMMAL tingben már be f nik 
VÁSÁROLTÁL INTERNETEN? közökni k 
bárkinek, ak 


1.48 


naponta hatonte egyszer 
hútöme TÖDDSZÓT ritkábban 


3. Abra 


re használják 


Az intemetet leggyakrabban levelez 


1 követi a speciális információk me e ille 
a különböző letöltések. A vil 
k a tanulásban is. A válaszadók gyakran oly B see segge 

k az intemeten híreket, újságokat, továbbá cseveg Fr. égett 
nek. Viszonylag ritkán használják az internetes játé ndtézátű 


kat és vásárlási lehetőségeket. A diákoknak csupán ! 4. ábra 


áló fontos 


repet 


CTEISDÉGGT 7000 


Zöld szám: (06-80) 39-9393 £—-a 
E-mail: helpdeskermávinformatika:hu 


MÁV INFORMATIKA Kft. www.mavinformatika hu 
A 


§ ályernek látják műtsok? Ön szarbi. máven 


. Hareterenesüt kermérm Örvék, mi állta bonne? 

7 MAR jetent a siker az Ön számára? 

1 Mért akar GOYOZNT 

" Ön szefnl a fizetés nagysága mennyira van 
utasai a toljasíményre? Önt mennyire mot 
vála? 


- Mádrt Gondolja, hogy sikeres asz a szakon 
hetén 


1 Hot nzarutne atjátrú 3 év alatt? 
2 Mogyan vezeti Jo a munkástban lolhalmozádot 


esétyt Tögyrak a beszétzetés M9üdjéryk Deto" 
soazára Téetenén eggy szemégy etőre megjeren 
kzt kérdészenszET alkalmazna SZYOASZÁA MEg 


TOnv orsthazn tarac-tal sz MIEE, tarom réten 


Esz: www.consultatlonmagazin ohu 


17orej 


a 
E9t szg HEZ 99. TD EDN 19. EBA. 98. aa 986. ea e Ma 
E neee 5 


Web-design tanfolyam 


Szoftveroktatás 


PsBERT EZAZ 


ETVE Ha maán 


Megbízónk, 
egy nemzetközi informatikai 
cég számára keresünk 


PARTNERKAPCSOLATI 


MENEDZSERT 
(P: 375) 


s informatikai cégnél szerzett legalább 3-4 éves 
partnerkapcsolati/indirekt építési tapasztalat; 
"vállalati szerverpiac ismerete; 
" multinacionális cégnél vagy 
hazai disztribútornál szerzett gyakorlat, 
a jó angolnyelv-tudás 


Ha ajánlatunk felkeltette érdeklődését, 
szakmai önéletrajzát a reterenciaszám megjelölésével 
az alábbi címre várjuk: 


pelézás onsulting Kft. 
suth pre Ez ET fax: 485-0699, 
9ewew.pbert.hu, swwconsultatjonmagazin hú 


56]IDC 


IDG Global Solutions 


Sponsorod by 


I 


invent 


Információtechnológiai infrastruktúra: 
az európai IT vezetés perspektívái 


Vezetői összefoglaló a HP által szponzorált független kutatás eredményeiről 


Minden valamirevaló IT menedzser arra törekszik, hogy a 
rendelkezésére álló technológia felhasználásával hasznot hajtson 
vállalatának, továbbá hogy az űzleti követelményeknek 
megfelelő és azok fejlődését lehetővé tevő központi IT rendszert 
fejlesszen ki. Ennek ellenére a legújabb kutatások eredményei 
azt mutatják, hogy a főinformatikusoknak (chicf information 
officer, CIO) és a legfőbb IT döntéshozóknak a közeljövőben 
komoly kihívásokkal kell szembenézniük — egyebek között 
szükre szabott költségvetésekkel, saját üzleti szaktudásuk 
bővítésével, helyes szervezeti és technológiai döntések 
meghozatalával, valamint biztonsági szempontok 
figyelembevételével. 


Kísértet járja be Európa IT vezetőinek irodáit — annak kísértete, 
hogy az ÍT is beáll a közszolgáltatások sorába, és még nagyobb 
hányada kerül kihelyezésre külső szolgáltatókhoz. 


Egyebek között ezek a legfőbb üzenetei a Resource ügynökség 
2002 márciusában elvégzett független kutatásának. melynek 
során 900, európai vállalatoknál dolgozó főinformatikust és 
vezető IT döntéshozót kérdeztek meg. 


A kutatás célja annak megállapítása volt, mely témák kapnak 
egyre nagyobb hangsúlyt az IT napirendjén, miként rangsorolják 
4 megkérdezettek a vezető szolgáltatókat, milyen hatással 
vannak az üzleti szempontok az IT-re, miként látják az 
erőforrás-kihelyezés jövőjét valamint saját szerepük alakulását a 
főinformatikusok illetve az curópai IT vezetők, és így tovább. 


A részletes — és esetenként meglepő — eredményeket a 
wwwinfrustructure-vision com honlapon találja meg 
az olvasó. 


A végeredmény 


Az említett cíkk elolvasása előtt célszerű megvizsgálni a 
központi IT rendszerek szerepét napjaink vállalkozásaiban 
mindenek előtt óriáscégeiben, Régen elmúltak azök az idők, 
amikor az IT a személyzeti: és bérlisták készítéséhez hasonló 
alapvető feladatok megoldásához használt segédeszköz volt. 
Manapság kevés a tisztán információtechnolói rojekt 
napjaink üzleti projektjeinek csupán az egyik összetevője az IT. 
A vállalatok — különösen a jelenlegi gazdasági légkörben — 
vonakodnak költséges IT projcktekbe belevágni, kívéve, ha azok 
elfogadható költségek mellett nyilvánvaló üzleti előnyökkel 
Jámak. 


Fz annyit tesz, hogy az európai IT vezetők csakis vállalatuk 
üzleti stratégiáinak és céljainak pontos ismeretében 
javasolhatnak és alkothatnak meg a gazdasági célkítűzések 
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megvalósítását segítő informatikai rendszereket. A napjainkra 
oly jellemző szűk költségvetések esetében ez a prioritások 
rögzítését és kemény döntések meghozatalát jelenti. 


Mindez maga után vonhatja a központi TT rendszer 
átszervezését, a közszolgáltatásokéhoz hasonló vonásokkal való 
felruházását is: a kívánt formában és időben nyújtandó 
szolgáltatások bevezetését, melyeknek díját a használat 
függvényében állapítják meg. Ez az erőforráskihelyezés- 
szolgáltatók (outsourcing szolgáltatók) szélesebb körű 
kihasználását ís eredményezheti — amivel komolyan számolni 
kell, amennyiben ezek az IT szolgáltatásokat kedvező áron kínálják. 


Néhány európai IT vezető külső fenyegetést lát az erőforrás- 
kihelyezési szolgáltató cégekben. Akik azonban világosan látják 
vállalatuk üzleti igényeit. nem riadnak vissza attól, hogy 
számításba vegyék, és végső sóron ki ís használják az erőforrás- 
kihelyezés nyújtotta lehetőségeket. 


A felmérés szárnos eredménye alátámasztja azt az elképzelést, 
mely szerint Európa-szerte egyre növekvő ígény fog mutatkozni 
az elérhető árú IT generálta üzleti szolgáltatásokra Az 
eredmények felhívják a figyelmet az európai IT vezetők 
szerepének megváltozására ís. 


A felmérés során megkérdezettek jelentős hányada a költségek 
és árak kérdését jelölte meg a jelenleg legégetőbb üzlet 
szempontként. Meglepően nagy eltérések mutatkoztak azonban 
"a megkördezetteket foglalkoztató egyes országok között, aminek 


A jelen összefoglalót az IDG Global Solutions írta az Egyesült Királyság legnagyobb 
független technológiakutató ügynöksége, a Resource által végzett kutatások alapján 
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INFORMÁCIÓ... 


A rádió 
aranykora 


A negyvenes évektől napjainkig nagyot fordult 
a világ. A rádió — mint tömegmédium — mára 
az interneten is jelen van. 


adi Days (A rádió aranyko- 
ra) című filmjében Woody 
Allen filmrendező egy kis- 
fiú szemével lártatja, mit is 
jelentett a negyvenes évek 
Amerikájában a rádió. A korszak meg- 
határozó és mindenható tömegmódiuma 
milhiók számára volt az, arm ma az in 
temet a tájékoztatás, informáciászerzés 
és szórakozás egyik legelterjedtebb esz- 
köze. Ma s különböző rádióállomá. 
sak - legyen szó országos vagy 
csak körzeti, netán helyi jel 
lezű. kereskedelmi pro- 
filú vagy közszolgálati 
zdócól —  mólhatadan 
szükségét érrik annak. 
hogy valamilyen for 
máúbas jelen legyenek 


koncepciója nemcsak lehetővé teszi, ha- 
nem egyenesen preferálja. hogy megren- 
delői kihasználják az eltérő médiatípu- 
sok közös használatában rejlő szinergiá- 
kat — állítja a Danubius Sales House 
(DSH) honlapja. A DSH kereskedelmi 
és üzletfejlesztési tevékenysége két fő 
területet céloz meg. és ennek megfele- 
lően alakították ki a Rádió, illetve az 
Online üzletágat. Ez utóbbi feladata az 

új médiához sorolható termékek, 
a. DSH Online, a Danubius On- 
Tíne, valamint a Danubonus 
intemetes webhelyek hírde- 
tési felületeinek, továbbá ér- 
téknövelt szolgáltatásainak 
eludása, 

A könkürens országos 
kereskedelmi rádió, a 
Sláger Rádió mozgal- 
mas, látványos hon- 
lapot működtet. Aki 
ide ellátogat, az nem 
! annyira a kereskedelmi jelleget érzi, ha- 

nem sókkal inkább azt, hogy a hall- 
) gatófonlinc használó áll a figyelem és a 
webes kiszolgálás középpontjában. Ha 


kivétel 
minden rádióállomás megtalálható a we- 
ben. Természetesen nem mindegyiknek 
utja arra, hogy gazdagon illusztrált, 
csetleg online vásárlói felületet vs kínáló 


honappal képviseltesse magát. 


rima nélkül 


Csak zárójelben, az érdekesség ked. 
éri jegyezzük meg, bogy a magyar 
ő tivösölettténíken § tengyel rá: ) 
dóállomások induló oldalai is szépen, 
grecízen fel vannak sorolva, ahogyan 
deljes Isszát kaphatunk 2 szorosan vett 
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lármvadász Nosztalgia Rádió, Hultámva- 
dász WTC Rádió, Indexrádió, mogyo- 
ro.hu netrádió, PuraRadio, Webrádió, 
WRN euromix, Yes Rádió), ámbár ha 
Magyarország méreteit tekintjük, talán / 
nem is olyan szerény. 

A parlamenti választások két forduló- 
ja közöti időszakban a netrádiók fóru- / 
mai is aktívan bekapcsolódtak a vég- 
eredménnyel kapcsolatos  kilátásokról 
szóló vitába. E helyütt jegyezzük meg, 
hogy a www.Mulfamvadasz.hut . címen 
nem csak a webrádiókról, de a teljes ma- 
gyar internetes rádiójelenlétről pontos / 
képet kapharak az érdeklődők. ű 
] 
A tengeren túl 


Köztudon, tulajdonképpen már-már köz- 
helyszámba megy, hogy az intermethasz- 
nálók nem szívesen fizetnek az online 
szolgáltatásokén. Az online rádiószol- 
gáltatások esetében azonban a felhasz- 
nálók mutatnak némi hajlandóságot ar- 
ra, hogy fizessenek is a letöltött ze- 
néén. Az Arbitron és az Edison Media 
Rcsearch által végzett felmérésből az 
derül ki, hogy a streaming médiaanya- 
"g0k esetében más a hozzáállás. 

Az Arbírton- Edison Media adatai sze- 
rint az Egyesült Államokban hozzávető- 
leg 9 millió internetes rádiót hallgató 
felhasználó fizetne kisebb összeget ked- 
venc csatomája szolgáltatásáért. Az ís 
kiderült, hogy az online rádiózók 40 
százaléka fizetne a garantáltan reklám- 
mentes és jó minőségű szolgáltatásért. 

Az észak-amerikai online rádiózók 49 
százaléka olyan háztartásban él, ahol 50 
ezer dollárnál magasabb az éves összjö- 
"vedelem. A szélessávú intemeteléréssel 
rendelkezők 59 százaléka néz filmeket 
És hallgat zenét az intemeten, míg a mo- 
demes kapcsolatot használók esetében 
47 százalék a megfelelő arány. Végül, 
de nem utolsósorban: az online videó- 
zők és rádiózók általában szívesen vásá- 
rolnak az interneten, 


Ami pedig a ha; f05 a 


Tata szerint az FCC bírósági 
rendel el minden olyan. 
közötti szerződésre, amelynek eredmé- 
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Első a SB dó 


Márciusban Budapesten járt a Vodafone elnök-vezérigazgatója. Chris Gent els 


a magyarországi leányvállalatot. 
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en kereste fel 


átogatásának fő célja az volt, 

hogy ismertesse munkatársaival a 

Vodafone-csoport eredményeit és 

azokat a stratégiai irányokat, ame- 

lyek mentén a mobilszolgáltató 
haladni kíván. A 17 éves múltra viss 
tekintő társaság — piaci értékét tekintve 
húsz legnagyobb vállalata közé 
tartozik. A siker bizonyítéka, hogy 2002 
elején több mint százmillió ember vette 
igénybe a Vodafone szolgáltatását világ 
viszonylatban, sót ha az egész Voda: 
fone-csoportot tekintjük, 28. országban 
millióra tehető felhasználóinak szá. 
ma. Ez egyben azt is jelenti, hogy min- 
den negyedik mobil-előfizető a Voda. 
fone-csoport ügyfele. Figyelemre méltő 
továbbá, hogy a 28 országból 24-ben a 
Vodafone érdekeltségi körébe tartozó 
társaság a piacvezető vagy a második 
legnagyobb szolgáltató. 


Piaci elemzők a Vodafone-csoport / 


2002-es konszolidált árbevételét 
milliárd fontra becsülik. Ez 50 százalék- 
kal haladja meg a 2001-es értéket. A 
várható nyereség 6.8 milliárd fontra te- 
hető, ami 30 százalékos növekedésnek 
felel meg az előző évi nyereséghez ké- 
Pest. Annak dacára, hogy a Vodafone 
is jelentős vállalkozásokba fogott a 3G 
rendszerek terén, a társaság eladósodott 
sága nem éri el piaci értékének 15 szá- 
zalékát — hangsúlyozta az elnök-vezér 
igazgató, Chris Cent összehasonlítás- 
ként egyetlen adatot említet; a France 
Télécom adóssága a cég piaci értékének 
a másfélszeresére rúg. 

De vajon miként érte el sikereit a tár: 
saság? Agresszív növekedési stratégiá- 
val, amely három pillérre épült: a fel 
használói tábor gyorsított ütemű növelé. 
sére. a nemzetközi terjeszkedésre, vala- 
mint az összes szolgáltatás erőteljes fej- 
lesztésére — mutatott rá Gent. 

A jövő nagy kihívása persze az, ho- 


) Chris Gent: ...a Vodafone versenytársainál 


Jobb helyzetből foghat 
hozzá a hangsúlyváltásokhoz 


van: igen megfontoltan vett ugyanis 
részt a 3G-licencekért folytatott verseny- 
ben, így versenytársainál lényegesen jobb 


) körülmények között foghat hozzá azok: 


hoz a hangsúlyváltásokhoz, amelyek az 
elnők-vezérigazgató szerint elengedhetet- 
lenek a továbblépéshez. Melyek ezek? A 


Piros a 


Első ránézésre ís nagy változást vehe- 
tünk észre a Ferrari versenyautó festésé. 
ben a tavalyi évhez képest: az autón új 
támogatóként megjelent a Vodafone ne- 
ve és logója. 

A Ferrari uuvaly jelentette be, hogy 
hároméves szponzori szerződést kötört a 
Vodafonc-nal, s ez a mobilkommuniká. 
ciós cég eddigi történetének legnagyobb 
ilyen jellegű megállapodása. A Voda 
fone elnök-vezérigazgatója, Chris Gent 
úgy nyilatkozott a Ferrarival kötött tá- 
mogatói megállapodással erős partneri 
kapcsolatot alakítanak ki, x ennek révén 


) dául a Vodafone hálózataiban orszá 


előtizetőszám növelése 
s cél, hanem az ügyfelek 10- 


jövőben nem a 
az elsődlej 
jalításának megtanása és annak elérése, 
hogy az előfizetők minél több szolgál- 
tatást vegyenek igénybe, minél gyakrab- 
ban mobilozzanak. 

E célok elérésének egyik eszköze pél: 


tároktól függetlenül használható F 


call, Virtual Home Environment vagy a / 


pre-paid roaming. Ezeknek a szolgálta 
tásoknak a sikere azt bizonyítja, hogy 
vannak még kiaknázatlan lehetőségek a 
beszédkommunikáció terén, a fejlődés 
nem kizárólag az adatátviteli szolgáltatá- 
sokon nyugszik. Mindazonáltal a Voda. 
fone-nak az a célja, hogy árbevételének 
20-25 százalékát az adatszolgáltatások; 
ból nyerje. 

Valós alapja van unnak a törekvésnek 
ís — vélik a társaságnál —, hogy egy ügy 
fél több készülékkel, illetve több kártyás 
val rendelkezzen. Ily módon tovább nö. 
velhető az előfizetőszám. 


eredmény 


S bár a 3G kapcsán a szék 


júról, a képátvítelről esik a leg 
gyakrabban szó, a cégnél a hangforga 
lom növekedését is várják az UMTS el 
terjedésétől. A hálózatok kapacitásának 
növekedése minden bizonnyal ara sar 
kallja majd a felhasználókat, hogy a be 
szédforgalom mind nagyobb részét 
zetékes helyett mobiltelefonon bonyolít 
sík le. Mindezen felül a Vixdafone ve 
zetésének semmi kétsége nincs afelől 
hogy a mobilkészülékeket számtalan 
egyék, egyelőre formálódó alkalmazási 
is széles körben használni fogják 
Mindehhez néhány kézzel 
a Vodafone-csoport. tagjai 
még az idén bevezetik a különféle MMS 
szolgáltatásokat, így például az ügyfelek 
színes képeket küldhetnek mobiltelefon 


fogható 


ra vagy e-mailcímre, csatolt állomány 
ban. Egy másik mérföldkő a GPRS 
roaming. amelyet áprilistól a Vodafone 
csoport 12 európai szolgáltatójának gy 
felei már igénybe vehermek. d 


kötik össze, hanem hasonló színviláguk 
ís, s ez tökéletessé teszi az együttműkö. 
dés megjelenítését. A Vodafone ugyani 

! akkor nemcsak szponzora, technikai tá 
mogatója is a Scuderia Ferrarinak: 
(Folytatás a IV. oldalon) 


A Forrari a siker, a fejlesztés és a 
csúcstechnológia jelképe a sportágban. 
Élvonalbeli csapatként olyan értékeket 
képvisel, amelyek teljes mértékben. a 
Vodafonc-t ís jellemzik. 

A két vállalatot nemcsak alapértékei 


izgalmas termékfejlesztést és egyéb pro. 
móciós . tevékenységeket . kezdhetnek 
meg, 


£yan lehet ezt a növekedést a jövőben 
15 fenntartani. A feladat nem könnyű, a 
Vodafone azonban kívételes helyzetben 
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Hogyan hozzuk létre a világ 


VODAFONE 
Öt földrészen 


negyedik legnagyobb vállalatát 15 éven belül? 


a már szinte hihetetlen, hogy 

1985-ben, amikor Nagy-Bri- 

tanniában megjelent a Voda- 

fonc márkanév, több mint 

egy évre, pontosabban 15 
hónapra volt szükség ahboz, hogy 27 
ezer előfizetője legyen a társaságnak. 
Magyarországon mindössze négy hónap 
alutt kétszer ennyi ügyfél csatlakozott 
a szolgállatóhoz, s napjainkban világvi- 
szonylatban — 28 országban — 250. mil- 
Tióra tehető a Vodafone-csoport előfize- 
tőinek száma, 


Melyek voltak a brit vállalat nemzet 
közi terjeszkedésének fő állomásai? 

Az első lépés Máltára vezetett, majd 
Del-Afrika, Hollandia, Franciaország és 
Németország következett. Az igazi mér- 
földkóhöz 1999-ben érkeztek: a cég ek- 
kor egyesült az amerikai Airrouch-csal. 
Ez a lépés jelentette a Vodafone számá- 
ra a tengerentúli megjelenést, valamint 
nyitotta meg az utal a további európai 
akvizíciókhoz. A Manncsmann felvásár- 
lásával, a társaság piaci énéke 200 mil- 
liárd font fölé emelkedett, továbbá több- 


ségi részesedést szerzett olyan európai / 
szolgáltatókban. mint a német D2 vagy / 
az olasz Omnítel. 


Tee 
Chris Gent etnök-vezérigazgató célja 


hogy a Vodafone legyen a világ első 
ezermilliárd dolláros vállalata 9 


Új szolgáltatások a Vodafone hálózatán 


A Vodafone — mint az kommunikációjá- 
ban ís jól látható — a Ferrarival kötött 
szerződésén alapuló új szolgáltatásait 
helyezi a középpontba — jellemzi a pilla- 
natnyi helyzetet Zlakács Zoltán, a cég 
termékfejlesztési vezetője. 

Az elmúlt hetekben két, SMS alapú 
szolgáltatást indítottak el. Az egyiknél a 
Forma-1-es futam befutójára és vezető 
csapatára lehet tippelni, a másik pedig 
€gy intelligencia típusú játék, amelyben 
a Ferrari csapatáról és történetéről tesz- 
nek fel naponta kérdéseket, ezekre kell 
válaszolni. A versenyzőkről toplístákat 
vezetnek, és a listavezetők között nyete- 
ményeket sorsolnak ki. 

Az első játékban a futam kezdetéig le- 
het tippet leadni, egy játékos több tippet 
15 megtehet. A futamok után a jól tp- 
Pelők között egy darab kétszemélyes 
Grand Stand Goldi jegyet sorsolnak ki, 
a. magyar futam után pedig minden he. 
lyesen tippelő részt vesz a fődíj sorsolá- 
sín. A játék fődíja egy Ferrari-relikvia. 

A Ferrari Kvízjűíték során komoly tu 
ást igénylő kérdéseket tesznek fel a 
csupat rörténetéből (a kérdések és a rá- 
Juk adandó helyes válaszok biztos for- 
rásból, Olaszországból, a csapat köz 
Pontjából érkeznek), A regísziráció utáni 
a játékos naponta három kérdést kap, ez- 
zel három pontot szerezhet, Ezenkívül 
Naponta még egy kérdést lekérhet a köz- 
Pont számítógépből — az erre adott ho- 
lyes válasz két pontot ér —, így összesen 
hapi. öt pontot szerezhet. A pontszámok 
ról vezetett lista alapján kéthetenként, íl- 

havonta nyereménysorsolást tarta- 

nak, és a magyar futamig tartó játék ab- 
szolút győztese a futamon a kommentá- 
torfülkében Palik Lárstó mellett kap he- 
, valamint közös fénykép készül róla 
valamelyik Ferrariversenyzővel. , Ezzel 


szeretnénk érzékelteti, hogy a játék 
győztese igazi Ferrari-szakértő, aki Ma 
gyarországon a legtöbbet tudja a márka 
történetéről" — jelenti ki Takács Zoltán, 
majd hozzáteszi: , A 2002-es Forma-1- 
cs idény végén egy Schumacher és 
Barichello által dedikált Fiat Stilo autót 
sorsolunk ki a fenti két játék bármelyi- 
kében részt vevő előfizetőink között." 
Ugyancsak az elmúlt hetek eseménye, 
hogy megújult a VitaMax Online szol- 
gáltatás. Ennek lényege, hogy az előre 
fizetett szolgáltatásokat használó ügyfe- 
lek a megvásárolt feltöltőkártyák segít- 
ségével a Vodafone honlapján (wwwvo- 
dafonc.hu) keresztül tudják növelni a 
felhasználható összeget, le tudják kér- 
dezni a rendelkezésükre álló keretet, íl- 
letve időt, A szolgáltatás magával hozza 
Azt is, hogy a felöltéshez nem szükséges 


a relefonkészülék, így a művelet távol: 
ból vagy más által is elvégezhető, illetve ) 
az addigi költések ellenőrizhetők. 

Egyébként a Vodafone-csoport rendel - 
kezik egy m-kereskedelmi termékkel, 
amely bankkánya alapú, és a mobilte- 
lefonról való közvetlen feltöltést teszi 
lehetővé. Ezt a szoftvert Nyugal-Euró- 
Pában több országban tesztelik, így 
Magyarországot is érinti később ez a 
megoldás. Ennél előbb jelenik meg a 
Vodafone hazai kínálatában a pénzkiadó 
automatákon keresztüli telefonkártya- 
feltöltés lehetősége, amivel már a 
közeljövőben élhetnek az ügyfelek. 

A huvi előfizetéssel rendelkező ügyfe- 
lek az 1751-es szám felhívásával vagy 
az erre a számra küldött bármilyen tar- 
talmú SMS-sel lekérdezhetik érvényes 
számlaegyenlegüket. A válasz az auto- 


mata hangján kívül SMS-ben is megér 
kezik, ez későbbi felhasználásra tárolha. 
tó. A Globális számok nevű — minden 
előfizetőnek. automatikus és ingyenes 
szolgáltatással a szám külföldön is hasz. 
nálható, mivel a Vodafonc több szolgál- 
tatóval kötött ilyen egyezményt. Ezek 
közt vannak az ügyfélszolgálat és a 
hangposta eléréséhez szükséges telefon. 
számok. 

sÜgyfeleink számára jelentős és köz. 
kedvelt új szolgáltatásunk a 180-as hí. 
vószámon elérhető pontos idő. amit a 
németországi atomórához szinkronizált 
rendszer szolgáltat. Ez azért fontos, mert 
információt nyújt a tarifacsomag-vál; 
tásokhoz. hiszen a Rock and Roll cso- 
maghoz vásárolható olyan opció, amely 


! egy adott időszakban ingyenessé teszi 


a hálózaton belüli relefonálást. Termé 
szetesen a pontos idő szolgáltatásunk 
külföldön is a 180-as hívászám felhí- 
vásával érhető el" — tájékoztat Takács 
Zoltán. g 


Egységesítve 


Nemrégiben zájlott le a Kereskedelmi és 
Hitelbank összeolvadása az ABN Amro 
bankkal; egy ilyen egyesülés számtalan 
technikai tennívalóval jár: idetartozott 
többek között a céges mobiltelefonpark 
egységesítése is, 

Az egyesülés előtt a két bank eltérő 
koncepciót követett a mobiltelefonok te- 
rén — meséli Szűes Péter. a bank üzemel. 
tetési főosztályának megbízott főosz- 
tályvezetője, A KXH-nál üzemeltetett 
készülékek a bank tulajdonában voltak, 
az ABN Amro viszont bérelte u szolgál: 
tatótól. (Mindkét cég túlnyomó többsé- 
gében Nokia telefonokat használt.) 

Az egyesülés után az immár egységes 
bank a telefonok terén ís tiszta helyzetet 


akart teremteni, és — mint banki műkö- 
dése minden területén — ítt ís a leghaté- 
konyabb megoldást kereste. Ez esetben 
azt a szolgáltatót jelenti, amelyik a leg- 
jobb áru és feltételeket kínálja a most 
már közel ötszáz mobiltelefon üzemelte- 
tésére, Prekoncepció nem volt, a pályá- 
zatra mindhárom szolgáltatót meghív: 
ták, és a szolgáltatáson kívül a készülé- 
kekre ís ajánlatot kértek: ezek típusát a 
bank szakemberei határozták meg. 
Minthogy az alapszolgáltatás minősé- 
£c és a lefedettség gyakorlatilag mind- 
három szolgáltatónál azonos, a kiválasz- 
tásnál az ár — a havi és percdíjak — es- 
tek döntő súllyal a latba — mondja Szűcs 
Péter. Ezt finomították egyéb tényezők: 


milyen áron kínálják a megjelölt készü 
fékeket, milyen kiegészítő szolgáltatáso- 
kat és kedvezményeket nyújtanak. Mind- 
ezek alapján a Vodafone jött ki győzte- 


sen: a kiterjedt nemzetközi hálózattal 
rendelkező társaság adta minden szem- 
pontból a legkedvezőbb ajánlatot. Perc: 
díjai lényegesen alacsonyabbak voltak, 
mint a versenytársak ajánlatai, és a 
pluszszolgáltatások terén szintén kínált 
többletet: részt vállalt az átállás költ- 
ségeiből és bizonyos, korábban fizetős 
szolgáltatásokért (mint amilyen a részle- 
tes számlák küldése) nem kért térítést 
Az egyesült bank égy ezres számme- 
zőt kapott a Vodafone-tól, ezen belül 
azokat a számokat használják föl, ame- 
lyeket akarják, Szűcs Péter szerint a 
szerződés ideje alatt jókora megtakari- 
tást érhetnek el a telefondíjakban, Mind 
az előfizotési, mind a percdíjak olcsób- 
bak a szokásosnál, és külön előny, hogy 


! 
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VODAFONE 


Piros a piroshoz J 


oiciatról) 
nikációs eszközökkel lárja 


jnök F200T 

aló . formaterve: 

álasztost, bár a karosszérta mind 
1 felépítés szempontjából új 
nak: a könnyebb lett, 
idalfalak, a hűtők, a ki 

n új az autó hátsó része, 

hűtés scrodinamikai 

ulása várható. Változtat 


sak az abroncsok ( k 
aerodinamikai jel. 
dekében is tör. 
váltó mú anyaga szintén 


hátsó felfüggi 


itményi 


nt. A scbessi 


nác, mint a tavalyié áltozott a 
sebességváltás módja. A váltót titánium 
dntücték. és hidraulikusan irá 


Vodafone és a japán mo 


használnak különféle 
inte mint 


elérésre, 


PC alapú internetkapcso: 
hc 


y a mo- 


milkészülékek a a táján jó- 
tafinomaltabbak gyobb képes- 

c, műnt MmÁSUIL 
Cent, a Vodafone elnők-vezét 


jegfontosabb 
galmasabb mobilpiacáttak" ne: 
2. Gent meglátása 


Japanban elérhe 
kintetben a nilás 


elbontású színes 


képermyűk. 


is fény 


best 


n átalakították a japán életstí 
Egyre többen használják a mobile: 
ezkülönfélétb szolgáltatá. 

mint: szórakozás, vá 


B rzzelx a banki egyenteget és alapátutalást kérnek 

A Enerm bjársrsai kapcsolatos és városi információkat szolgáltatnak 
B Terzszmátok köztzü postaforgalmat bonyolítanak 

B Szmes tartalmat és grafizát nyújtanak 

JT Ezepzeti kamorreti képet készítenek 


B szinnel szonosítják a hívó felet 


för stazán és eletmikosántormaciódban való böngészésre alkalmasak 
B Komort. repőló. é1 vonatjagyet fogtalnak 
MM Keronéti tunkzzóual navzzálnak a városi térképeken 


B Zene. es kegtetőltesre UKANOSAK 


B Mardátrz visárotnak, hazhozszátlítást rendelnek 
B Cotz és mén mtoratákból vásárolnak 


nyitott, szekvenciális fokozata van. Mind- 
emellett csökkentették a sebességváltó 
és a motor súlyát. 

A Vodafone Magyarországon ís szá; 
mos, a Ferrarihoz kötődő akciót és játé- 
kot kínál a száguldó církuszért" rajon: 
ző közönségnek, továbbá jó néhány 
hasznos tudnivalóval és információval 
szolgál az érdeklődőknek. A cég honlap- 
ján (www. vodafonc.hu) bővebb tájékoz: 
tatást kaphatnak a barangolók. 

Az aktuális amaúit a Vo: 
dafone támogatásával tekinthetik meg 
íránt érdeklődők az RTL Klub For- 
zinműsorában, Ezenkívül 
játszhatnak a Vodafone- 
Ferrari SMS-játékokkal, amelyeken ér 
tékes Ferrari-relikviákat, valamint F-1 
belépőket és más énékes ajándékokat 
sorsolnak ki, 


SMS- játékok: 

Tippelj a befutóra — szavazós játék 

A játék menete: 

A játékosok SMS-ben elküldik tippjű; 
ket a szerintük győztes versenyzőre a 
06-70.700-1766-os számra. A játékosok 
a Forma-1-es autó számának elküldésés 
vel úppelhetnek. A júték során a Játék- 
központtól (06-70-700.1766). fogadott 
SMS-ek díja — minden Vodafone tarifár 
csomag esetében — egységesen nettó 76 
forint. Az ugyanerre a számra küldött 
üzenetek ingyenesek, 

Ferrari-kvíz - a szakértők játéka 

A játék menete: 

Mindennap kérdést küldünk, majd 
kérhet ! Joker kérdést. A napi kérdések 
1-1 pontot, a Joker kérdések 2 pontot ér 
nek jó válasznál. Az első napi kérdést 
a központ automatikusan küldi, s ennek 
megválaszolása után ugyancsak automa- 
tikusán érkezik a második. A Joker kér- 
dést csak a napi kérdések megválaszo. 
lása után lehet kérni. A 3 napi és az 


SZÁMÍTÁSTECHNIKA 70010. KAMI ZA, 


Asssztrai Nagya 7002 májya IZ 
Kanada Nagyá 2002 lán 
Eizőge agyd — OZÓMAE 
Angol Nagyát 2002 tühve 7. 
Francsa Nagyi 2002 fúl 21 
Német Nagyát 2002 fül 28. 
Magyat Negy 2002 evguan 18 
Balga Nagyál 2002 szaplembat 
Olasz Magyák — — 7002 steúlámbar 8 
Nori Nagyát 002 -ametotmber 20 
Japán Nagydíj 2002 októbár 14. 


1 Joker kérdés megválaszolásának sí- 
kerességéről a játékosok visszaigazolást 
kapnak. d 


sárlás, banki műveletek végrehajtása, / 
Nértmozábát "ly Érett Kár ÉGEK 
küldés. ! 

A japán piac egyúttal óriási növekedé- 
sí lehetőségeket ís. hordoz magában: á 
mobilpet jó 53 százalék körül van / 
(664 múló előfizető). ami sokkal ala- 
csonyabb arány, mint a Vodafone bár- 
mely más piacán. Egy másik jellegzetes. 
ség: igen magas az egy felhasználóra ju- 
tó árbevétel. 

Az ország harmadik legnagyobb mo- 
biloperátora, a J-Phone rohamos ütem- 
ben növekedik. A Vodafone-nak 70 szá- 
zalékos az érdekeltsége a J-Phone-ban, 
és 67.6 százalékos tulajdonhányada van 
a Japan Telecomban. A J-Phone 1.5 
milliós felhasználói tábort tudhat ma- / 
gáénak. amelynek több mint 75 százalé- ! 
ka fizet elő a J-Sky elnevezésű intemet- ! 
szolgáltatásra. 

2001. áprilisa és novembere között a 


bilcsoda Í 


) termetes szolgáltatását, és akik a 


! három cégből — a DDI-ból, az 


J-Phone piaci részesedése 
már ami az új mobilhasználók 
arányát illeti — 33 százalékról 
több mint 79 (1) százalékra ug- 
rott meg, 

A japán mobilpiacot az NTT 
DoCoMo vezeti közel 39 millió 
mobil-előfizetővel, akik közül 
körülbelül 29.3 millióan veszik 
igénybe a DoCoMo  mobilin- 


mobilszörfőzők közel 59 száza; 
lékát teszik ki. 

A mobilpiac második leg- 
nagyobb szereplője, a KDDI 


IDO-ból és a KDD-ből — jött 

létre 2000 októberében. A KDDI a Tu- 
Ka Group és az au hálózatán kínálja 
mobilszolgáltatásait. A J-Phone minden 
erejével azon van, hogy a harmadik 
helyról a másodikra kerüljön. E cél ér- 
dekében fiatalos és innovatív képet mu- 
tat a piac felé olyat, amely határozott 
kreativításról tesz tanúságot. 

Annak idején, egészen pontosan 1997- 
ben a J.Phone volt az első operátor Ja- 
Pántan, amely SMS. illetve internetes 
e-mail szolgáltatást kínált mobiltelefo- 
non. Mobifintemet szolgáltatása, a 1-Sky 
óriási ütemben tör előre, és egészen kő- 
zel van ahhoz, hogy átvegye a vezető 
helyet a KDD/aw szoros versenyben lé- 
vő EZWeb szolgáltatásától. Elemzői vé. 
lemények szerint csupán néhány hónap- 
ra van szükség ahhoz, hogy ténylegesen 
megtörténjen a helycsere. 

A közölműltban a J-Phone szép, új és 
színes megjelenítós móbilkészülékeket, 
valamint integrált kamerákat hozott for- 
alomba, nem szólva a J-$ky Station ne- 


4 


vű szolgáltatásról, amely — szigorúan 
opt-in alapon — helyfüggő tartalmi szol- 
gáltatással és reklámanyagokkal áll az 
előfizetők rendelkezésére. 

A Vodafone számára az a nagy kérdés, 
hogy milyén hatással lesz a J-Phone ál 
tal ís képviselt és kínált mobiltechnoló- 
gia a jövő mobilhasználóira? Az elmúlt 
év márciusában a J-Phone bejelentette, 
hogy 2001 decemberéről 2002 júniusára 
halasztja a 3G szolgáltatások bevezetés" 
sét, ami időben nagyjából egybeesik a 
Vodafone hasonló terveinek megvalósí: 
tásával, Ez idő tájt a Vodafone az Egyes 
sült Királyságban jelenik meg harmadik 
generációs szolgáltatásokkali. 

Ha összeadjuk a Vodafone magas 
színtű szolgáltatói tapasztalatát és m ju 
Pín operátor mobilintemet szolgáltatás 
sok terén szerzett gyakorlatát, akkor vi: 
lúgos, hogy nyerő kombinációról van 
szó, amelyből mind a szigetországbeli 
mobilhasználók, mind pedíg más orszár 
gok előfizetői profitálhatnak. € 


"I 


Együtt a győzelemért 


A Vasas férfi:vízilabdncsapata és a Voda: 
(one egyaránt világszerte ismert márka" 
a saját területén; előbbi a sponban, utóbbi / 
a mobiltávközlésben — jelenti ki Méhes 
Jenő. a Vasas vízilabda-szakosztályának 
vezetője. Így aztán nem csoda, hogy a 


két világmárka egymásra talált, és gyü: 
mólcsöző együttműködést alakítoti ki. 
Mindez nem ment egyik pillanatról a ( 
másikra. A Vodafone érdeklődése tavaly 
nyáron, a sportág budapesti Európarbaj; 
előti fordult a vízilabata felé. A 
jókora összeggel támogatta az ése. 
ndezését, és a szponzorálás 
nyult. vémeth Arró: ] 
kedelmi igazgató szerint az 
Furópa-bajnokság ideje alatt - a közve. 
tések magas nézettségének köszönhe: 


men 
jó befektetésnek 8 


Mindez 


bizoty 
hosszabb távon, nem csak egy cse 
hez kapcsolódóan érdemes támo- 
a sportágat. A céget több csapat 
eg az Európa-bajnokság 
közül a Vodafune végül a Vac 
támogatói szerződést. 
Ennek egyik legfőbb oka, hogy kevés 
fénycsebb múltú 
a jelenő — csapat van a magyar vi 
abdában. mint a Vasas. A csapat két- 
nyerte el a Bajnokcsapatok Európa 
Kupáját és háromszor a Kupagyőztesek 
Európa Kupáját (KEK), 
magyar bajnok. 14-szer hódította el a ! 


Sima váltás 


három hónappal ezcióti váltott 
gáltatót az LNX: Ma. 
egyik vezető hálózatépítő 
kieülbeiül száz váltalati előfizetés: 
mi rendelkezett, és rendetkezik most is, 
arat A kés cég nem 
ismeretlen egytnás számára eddig 
LNX mint hálózati integ; 
ennere és beszállítója a 
hogy az utébbi megjelent 
szágon - jelem ki [darwai Má- 
fát, az LNX ügyvezető igazgatója. Az 
meretég petsze nem lett volna ele- / 
endó akás, hogy az LNX szolgáltatót / 
váltam kellett hozzá egy nagyon ked- 
verő szánlat is a Vodafone részéről. 

Az ajázdat több részből tevődött ösz 
sze: péxze volt egy kedvezményes tartfa- 
rendszer, amábez csökkentett árú készű- 
lék és köepészítéárak járultak. Mindezt ! 
9. Vodafone más egyébbel is megfejelte: 
különösen vonzó volt a hálózatos cég: 
nek a dolgos cwenay. Fnnek kereté. j 


és korántsem mellé. 


sze 


13-szor valt 


2 Vodafone nál. 


ben a Vodafone kedvezményes díjakat ! kiemelte az ügyfélszolgálatot, ahol min- 


gyújt a céges dolpozók családtagjatnak. 
Emeteti a már sziete szokványosnak 


)/ magyar kupát; a ,Jegendák" közül itt ját- 


szot Faragó, Csapó, Budavári vagy Ke. 
néz. A twvalyi és az idei ilényben mar 
gyar kupagyőztes lett, és idén győztesen 
került ki az április 13-i, Zágrábban 
rendezen KEK-döntőből. A. csapatban 
több olimpiai bajnok — Kávz Zoltán, Vá 
ni Arrila, Székely Bulcsú — játszik, .Meg- 
győzésünkböz az is hozzájárult, hogy a 
szakosztály vezetése és a vezetőedző 
Somossy Józref — olyan szakmai straté- 
giai tervvel álli elő, ami hosszabb távon 
ís garancia lehet a sikerre" — fogalmaz 
Németh Attila. Ilyen előzmények uán 
körönék meg az egy idényre (a 2001 
2002-esre) szóló szerződést, amely ter- 
mészetesen meghosszabbítható. 

Azt hihetné az ember, egy mobilcég 
esetében a támogatás nyilvánvaló for- 
mája a csapattagok telefonnal és előfize- 
téssel való ellátása. Ez azonban nincs 
így: ez csupán mostanában került szóba. 
A Vodafone alapvetően pénzzel támo- 
gatja a csapatot. Ennek összegéről egyik 
fél sem nyilatkozott, ám a szakosztály 
életében mindenképpen jelentés összeg- 
ről van szó, amely a működési költségek 
meglehetősen nagy hányadát fedezi. 

Szabadabban tudunk tervezni, a játé- 
kosok nem aggódnak amiatt, hogy meg- 
kapják-e a bérüket, az edzőt nem izgatja, 
hogyan jutunk el a külföldi meccsek 
helyszínére — mondja Méhes Jenő. -— Min- 
denki százszázalékosan oda tud figyelni 
az edzésre és a játékra, ami a szakmai 


mondható kedvezményeket ís élvezheti 
az LNX: ilyen az, hogy a cég munkatár 
sai egymást különlegesen alacsony pere- 
díjért hívhatják. 

Egy további előnye az új szolgáltatás 
nak: lehetőség nyílt arra, hogy a mobil- 
számokat egyeztessék a vezetékes irodai 
telefonszámokkal, Most minden (céges 
mobillai rendetkező) munkatárs mobil- 
telefonszáma megegyezik a vezetékes 
számával. Korábban nem volt egységes 
az LNX mobilkészülék-állománya, bár a 
Nokia telefonjai mindenképpen túlsúly. 
ban voltak. A Vodafone-tól kapott aján- 
tatbál kér Nckis-modellt választottak ki: 
a6310-est és a 6210-est 

Horvai Mátyás szerint a szólgáltató- 
váltás. zökkenőmentesen zajlott, nem 
volt feszültség sem a régi szolyáltató és 
ar LNX, sem a két szolgáltató között. 

A Vodafone. szolgáltatásaival az el 
múlt időszak alatt a legteljesebb mértékig 
elégedett az LNX. Horvai Mátyás külön 


dig rendkívül gyorxan és lelkiismerete- 


sen állnak a cég szolgálatára. A 


munkában és az eredményekben ís érez- 
tet a hatását." 

A támogatásért cserébe a Vodafone 
számos reklámlehetőséghez jut, Bár az 
összes sportoló közül talán a vízilabdá- 
zók viselik a legkevesebb ruházatot, így 
is mód van urra, hogy a cég nevét és 10- 
tóját feltüntessék a sapkán és a köpe- 
nyeken. Mind a helyszínen, mind a tévé- 
közvetítések során jól látszanak a me- 
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dence partján elhelyezett reklámtáblák. 
Mi több, még azt a gumigyűrűt ís ki le- 
bet használni, ami. a ráúszásnál helyén 


tartja a labdát; ezt minden negyed elején 
hosszasan mutatja a kameru. A kövötke- 
ző lépcsőfok az lehet, hogy a szponzor 
megjelenik a csapat nevében: jövőre, ha 
meghosszabbítják a szerződést — amire 
minden esély megvan -, ez sem elkép- 
zelhetetlen, 4 


Országos jelenlét 


Üzlethálózatának bővítése során alapve- 
tően három stratégiai utat követ a Vodar 
fone — jellemezte a helyzetet Németh Ar- 


! Ala, a cég kereskedelmi igazgatójat ..Az 


első a saját boltok hálózatának bővíté- 
se; minden megyeszékhelyen és kiemelt 
városban rendelkezni szeretnénk bolttal. 
Ez azt jelenti, hogy még ebben az évben 
további 8-10 ponton jelenik meg Voda- 
fone bolt. A másik a viszonteladói háló- 
zat bővítésejobbítása. Ma országszerte 
mintegy 130 városban 274 viszonteladó- 
val rendelkezünk, őket folyamatosan ké- 
pezzűk, és arra biztatjuk, hogy boltjaik 
elhelyezkedésén javítva még nagyobb 
forgalmat érjenek el, Az esztendő végére 
az egységes megjelenés kiemelt fontós- 
ságú, tehát az ügyfél nem érezheti, hogy 
a Vodafone saját üzletében vagy éppen 
egy viszomteladónál van, 

Ezt a bolthálózatméretet nem ezeret- 
nénk tovább növelni, sőt az ís megtör- 
ténbet, hogy csökken a boltok száma, 
mivel inkább kevesebb, de jobb minősé- 
Kű munkát végző partnerre van szüksé. 


! günk. A kiemelt kategóriába tartozó 


partnereinknél az elérhető szolgáltatás 
sok ís mások, számukra igyekszünk 
megadni azokat a lehetőségeket, ame- 
lyekkel saját boltjaink élhetnek. Ter. 
veink szerint ez a folyamat egy éven be. 
ül lezárul, ukkorra az egész orstágban 
egységes Vodafone-kép alakul kí - hang 
súlyozta Németh Attúla. 

Ami a partnerek. minősítését illeti: a 
legfontosabbaknak a nagyvárosokban 
lévő értékesítési pontok számítanak, 


ezen belül a bevásárlóközpontokat és a 
sétálóutcákat tekintik kiemelt helyszín: 
! nek. Általános elv, hogy például egy sé- 
tálóutcai bolt lehetőség szerint az éppen 
ott található gyorsétterem mellett 1e- 
gyen. Rendkívül lényeges figyelni a 
meglévő partnereket, mert az új (zletek 
megnyításával nem kívánatos megzar 
varni értékesítési munkájukat. Szintén 
alapvető szempont a versenytársak bolt 
Jaúnak elhelyezkedése. Hogy egy partner 
kiemelt státust kapjon, megfelelő forgal 
/ mat kell elémie, amihez persze alapk- 
) vetelmény a jó helyen lévő bolt. Ki kell 

alakítania a megfelelő külső. megjele- 
nést, és ígen fontos tényező az általa ho- 
zott ügyfélkör minősége, 

Ami a partnereink boltjaiban megta- 
lálható egyéb árucikkeket illeti, Mac 
kyarországon úgy alakult, hogy egy-egy 
hálózat nem forgalmazhat két, egymás- 
sal konkurens. terméket. Nyugat-Euró" 
Pában már előfordul, ahol egy boltban 
megjelenik a piacon jelen lévők teljes 
kínálata, Ez később — amikor a pinc nő- 
vekedése már megáll — Magyarországon 
ín így lesz. A tennékek között persze 
nemcsak a mobiltelefonálással kapcso- 
latos kiegészítők, hanem például a zseb 
számítópépek ix szerepelnek" — mutatott 
rá Németh Artita, 

Az üzlethálózm bővítése során fokozott 
figyelmet fordítanak az áruházláncokban 
való megjelenésre. Az a stratégiájuk. 


hogy nem adják át oz árut az áruháznak. 
hanem saját eladóik végzik az értékesí 
tést — mondta a kereskedelmi igazgutó, 9 
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ment mmár tvek óta folyamatosan növekvő k 


séget jelent, a banne rejlő 
pedig teljezséggel kidknázatlanak. Vagyis azok voltak eddig. Mert mindez mostantól 
ervel megalkottuk a Bighőtor4, a piac legátfogóbb adattárolás menedzsment rendszerét. 
lehetővé teszi, hogy erőforrásait és adatait a teljes vállalatot áttogóan kezeli 
és gkartormtól tüggesenül 


protokolltól 
Valájábon ez az egyetlen megoldáscsomag, amely piattormüggettenül 
mindhárom igerógi módszert (DAS, NAS és SAN). Így Ön valamennyi eBusiness-hez kap 

hetén önszztüggő egészén kezelhet, anélkül, hogy 


elveszne a részletekben. Lehetősége 
ama, hagy erőforászít a teljes adattárolási intrakstuktúrót figyelembe vére optimalizálja. És ami 


5 legfontcsabb, a Beghőso-ral nem csak tárdni tudja az információkat, harm végre hosználai ís. 
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